Fritz Knapp Verlag
Frankfurt am Main

Jahrgang 2022

bank und markt
ZEITSCHRIFT FUR BANKING

Sachregister

Heft

Altersvorsorge
Altersvorsorge - von Arbeitsgruppe zu

Arbeitsgruppe 12
Altersvorsorge im Krisen-Abseits 10
Das Ende der Garantien —auch in der bAV 5
Ein neuver Vorschlag: Generationenrente ab Geburt 8
Lebensversicherungen —ein Drittel des

Neugeschafts 2021 Uber die Banken 11
Vorsorgesparen mit Aktien — die neue

Wertpapierkultur kommt an 10
Auskunfteien
Kein ,Ausverkauf” der Schufa 8
Open-Banking-Abfrage statt Schufa?
Schufa-Simulator I&sst in die Blackbox lugen 11
Scoring: Weniger Kredit fur Kevin als fir Dirk 2
Was wird aus der Schufa? 3
bank und markt-Glossar
Banking-as-a-Service 5
Brand Purpose 8
Business Continuity Management 11
Buy now, pay later 3
Cross mentoring 4
Digitales Marketing 12
Emotional Leadership 1
European Payment Initiative 7
Flywheel 6
Geld 2
Geldborsen und Wallets 9
Regionalitat 10
bank und markt-Interview
Avalog: Kl-gestitzte Beratung — automatisiert,

doch personalisiert
BaFin: ,Fur Bigtechs gelten die gleichen Regeln” 1
Bank Norwegian: ,Der deutsche Markt ist im Hinblick

auf rein digitale Banken unterversorgt” 11
BDGW: ,Die Bargeldinfrastruktur muss als kritische

Infrastruktur erkannt werden” 7
Borse Stuttgart: ,Kryptowdhrungen haben sich

als Assetklasse etabliert” 3
Dr. Jirgen Gros: ,Auch neue Mitbewerber missen

ihre Prozesse im Griff haben” 1
Fidelity International: ,Die Umsetzung von

Nachhaltigkeit ist ein Prozess” 9
IKB: ,Die Bedeutung offentlicher Forderung hat

eindeutig zugenommen” 4
main incubator: ,GréBere Finanzierungsrunden

werden von auslandischen Investoren angefihrt” 1
neue leben: ,Der Trend in Richtung

Mehrfirmenvertreter ist unaufhaltsam” 3
Product & Solution Security: ,Sicherheit muss ein

ladnderUbergreifendes Ziel sein” 7

bank und markt m 2022

Seite

45
40
38
30

38

26

A OO0

39
39
43
43
47
44
43
43
39
43
43

34
14

24

18

32

30

20

25

32

18

23

Heft

Raiffeisenbank im Hochtaunus: ,Den Bargeldservice
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Anlage- und Beratungsnotstand
Corona-Sparpolster sind aufgebraucht
Daten und Fakten zum Sparen

Daten und Fakten zur Entwicklung des Retailbanking 12

o N0 N Oy

Die Ruckkehr der Pramien 10
Die trevesten Bankkunden leben in Deutschland 2
Einlagensicherung in Sippenhaft 3
Generation Desinteresse? 10
Generationenberatung: Die Bank als

Familien-Begleiter 2
Kundenzentrierung als Denkhaltung 11
,Longseller" bewdhren sich 9
Mehr als jeder dritte Deutsche nutzt keine Banking-App 6
Mehr Spardisziplin durch Gamification? 2
Noch mehr Bankeinlagen? 1
Online versus Filiale - kein klares Signall 9
Pramiensparvertrage — Konsequenzen von

Zinsnachzahlungen fir Banken 5
Sparda Hessen — Wachstum durch Gebihrenverzicht 2
Trendlinien im Retailbanking 12

Seite

20
36
40
40
36
40
38
36
40
38
36
40

32
5
29
4
9
6

25
17
15
13
20

22

16

U1 0 00 O~ OO —

No
O N WA N W00 N0 N

28
4
28

bank und markt m 2022



Heft

Produktpolitik
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GAA-Sprengungen gemeinsam bekampfen —
Vorreiter Hessen 7

Hybride Angriffe werden zunehmen 1

Log4Shell - fur die Finanzbranche weiterhin geféhrlich 3

Mehrheit erwartet bei Cyberangriffen Entschadigung
ihrer Bank

Passwort-Uberforderung

Schulterschluss gegen Sprengangriffe 1

Sicherheit als Gemeinschaftsaufgabe

Sicherheit erfordert Kooperation

,Sicherheit muss ein landerUbergreifendes Ziel sein”

Sprengfeste SB-Stellen

Zusammenarbeit zahlt sich aus
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