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Embedded Finance ist die derzeit 
dringlichste Herausforderung in der 
Digitalstrategie vieler Finanzinstitute. 
Anwendungsfälle, in denen Finanz-
dienstleistungen wie Zahlungen, Kre-
ditvergaben oder Versicherungen in 

-
gebettet sind, ermöglichen einfache 
und schnelle Transaktionen sowie Neu-
geschäft ohne Werbeausgaben. Veral-

Banken stehen der Vernetzung mit 

Fintechs auf etablierte Geldhäuser 

-
gen. Manchen Herausforderern ist es 

Marken aufzubauen. Viele etablierte 
Geldhäuser haben daraus längst ge-
lernt und bieten zunehmend attraktive, 

Bei Embedded Finance tritt die Marke der Bank, von der die Finanzdienst-
leistung kommt, oftmals völlig in den Hintergrund. Dennoch lohnt sich das 

-

-

kommen und sich als Mittler als eine Art Zwischenschicht auf veraltete oder 

Embedded Finance – wenn die Bank  
per API zum Kunden kommt

kanalübergreifend vernetzte Kunden-

führung und vielfältigen Mehrwert-
funktionalitäten an.

 
die Transformation

Nicht selten setzen Geldhäuser zur Er-
-

-
men nicht unbedingt erforderlich sind, 

-

-
sammengebaut werden können, feilen 
IT- und Fachabteilungen, sowie oft auch 

verbessern. 

für die kontinuierliche Verbesserung 

Bu
mierern erstellte ein kleines IT-Team 

-
ständen veröffentlicht das Team neue 
und verbesserte Versionen. 4,7 Ster-

Nutzerinnen und Nutzer die Entwick-

Marke der Bank ein.

 
als strategischer Kern

weitgehendem Verzicht auf den Mar-
-

schaften mit anderen Anbietern zur 
Gewinnung von Marktanteilen. Eigene 
Services werden in bestehende Han-

integriert. 

-
miert, dass Kunden gar nicht mehr un-
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bedingt wahrnehmen, dass sie gerade 
Kunde einer Bank werden. Der Service 
der Bank ist vollständig in die Seite et-
wa eines Händlers oder Dienstleisters 
eingebunden. Der Kunde entscheidet 

bekommt das Zahlungsmittel, vielleicht 
aber auch ein Kreditangebot automa-
tisch mit dazu. Von welcher Bank das 
kommt, ist dabei möglicherweise gar 

-
-

nerunternehmens statt. Banken haben 
gleichwohl auch hier einen Mehrwert, 
denn anstatt zu warten, bis Kunden auf 
ihre Dienste stoßen, bieten sie diese 

of  Sale an.

-
-
-

aktion mit der Bank, werden in einem 
einzigen Kundenerlebnis zusammen-
gefasst. Damit ist die Idee intuitiver, 

hinausgedacht. 

Die Darstellung der eigenen Banken-

-
-
-

digital sein.

Banken können eine  

Banken bringen wichtige Vorteile mit, 
-

– umfassende Branchenkenntnisse, 

– ein hohes Maß an Vertrauen, das ih-
nen entgegengebracht wird, 

– einen großen Kundenstamm,

– direkten Zugang zu kostengünstigem 

In einer im vergangenen Jahr veröf-

search fest, dass sich das weltweite 
 Volumen des Embedded-Finance- 

Marktes in den nächsten fünf Jahren 
mehr als verdreifachen und im Jahr 

-
steigen wird. Es wird erwartet, dass 

dieses Marktes ausmachen wird. Eine 
gemeinsame Studie der Solarisbank 

-
te schätzt den weltweiten Embedded- 
Finance-Markt auf über 230 Milliarden 

und kontinuierlich gewachsen, seit der 

schneller als zuvor. Das treibt die Ver-
-

bler Finanzierungsmöglichkeiten voran.

-
-

bereit, Finanzdienstleistungen in On-

Viertel würde ein Girokonto bei Ama-

teilzuhaben, müssen Finanzinstitute 
umdenken und sich an neue technische 

-
fach aufzubauen und zu bedienen sein.

-
schaften auf unterschiedlichen Ebenen 
eingehen. 

– Einerseits geht es darum, die eigenen 
Services in den digitalen Angeboten 
von Händlern, Dienstleistern und Inter-

– Andererseits lässt sich das eigene 

reichern. So erzeugen Banken hohe 

Die Embedded-Finance-Digitalstra-
tegie setzt weniger auf klassischen 

-
orientiertes Suchmaschinenmarketing, 

-
rationen und möglichst reibungslose 

Anwendungen und vor allem Schnitt-

-
-

men und erlauben den Datenaustausch 

zu kennen.

Während die Bereitstellung eines 

Banken keine große technische He-
rausforderung darstellt, erhöht die 

-
tion mehr oder weniger an Business- 

weil ein Großteil der Funktionen, die 

Anwendung integriert werden, nun in 

Hierzu kann die Orchestrierung meh-

zur Eröffnung eines Kontos, zur Durch-
-

korrekten Kreditkonditionen und schließ-
-

nen als Angebot.

-
 

sogar Frontends, die es der Fachseite 

-
schiedene Berichte zu erstellen und  

-
sieren.

Vorgefertigte Funktionsblöcke

damit verbundenen Anforderungen 
auf eine wesentlich einfachere und 

zusammensetzbare Funktionsblöcke 
aufgebaut werden, was die Möglich-
keiten zur Wiederverwendung erhöht 

-
schiedene regionale Anforderungen 
ermöglicht. 

-
-

stehen, was vorgeht, ohne dass sie 

 
 
                         Dieser Artikel ist urheberrechtlich geschützt. Die rechtliche Freigabe ist für den Abonnenten oder Erwerber ausschließlich zur eigenen Verwendung. 
                                                                                                                  Fritz Knapp Verlag GmbH



PLATTFORMEN

24 Die digitale Bank 5/2022 – 214

-
terschätzen.

Auch das Testen und Erweitern der 

unterstützen. So lässt sich mithilfe von 

sicherstellen, dass die Anwendung 
 tatsächlich funktioniert. Selbstverständ-

tice-Sicherheitsstandards dabei ein- 
gehalten.

darüber hinaus die sichere und daten-
schutzkonforme Kombination der haus-
eigenen Datenbestände mit den Daten 

-
-
-

garantiert. So kann ein Anbieter bei-

welche Art von Angeboten einem be-
-

vieles mehr. Darüber hinaus löst ein 
solcher Data Hub auch die Frage, wer 
welche Daten aus welchem Grund 

-
dards ist das nicht möglich.

Die Kombination aus einem hohen Ver-

-

dennoch schnellen Erstellung digitaler 
Services kann entscheidende Wettbe-
werbsvorteile eröffnen.

Mittler zwischen neuen Services 

Management der Schnittstellen hinaus 
lässt sich die Entwicklungszeit der ge-

-
terschiedlicher Abteilungen auf der 

-
form Services beisteuern, ohne dass 
die Sicherheit oder gar die Funktionali-

Weise gefährdet wäre. 

-
steine lassen sich dann einfach in die 
eigene Infrastruktur einfügen und in-

 
-

schenschicht über die teils veralteten 

Innovation ermöglichen

Management der Schnittstellen hinaus 

wicklungszeit für das gesamte Nutzer-

Wearables und IoT erheblich verein-
fachen und beschleunigen. Weder der 

der Entwicklung eigener innovativer 
Services werden so Grenzen gesetzt. 
Innovative Technologien lassen sich 

-
-

len, die den Kunden angeboten werden 

-
arbeitung erhöhen die Genauigkeit von 

sind. 

den Standort und die Echtheit eines 

Agile Entwicklungsstrategien stellen 
den Kunden und seine Nutzererfah-

-
back ernst und setzen auf eine ständi-

 Vernetzung unterschiedlicher Services 
-

stützt diesen Kulturwandel, indem es 

und einen digitalen Arbeitsort zur Ver-
fügung stellt. 

Die Zeit von der Idee bis zum breiten 

Monaten und Jahren auf Tage und 
Wochen. Eingebaute Sicherheitsleit-

hohes Sicherheitsniveau, während Ver-
 

Marktveränderungen reagieren und 
den Kunden eine bestmögliche und  

fahrung auf all ihren Endgeräten, ein-
-

möglichen – im Fall der Embedded 
-

�

und beschleunigen die digitale Trans-

 Anwendern stehen, wie in einem Bau-

Blöcke zur Verfügung. Daraus lassen 

beliebige Funktionen zu fertigen Soft-
wareanwendungen zusammenfügen. 

-

können sich so an der Digitalisierung 
beteiligen und individuell maßge-

-

Herkunft lassen sich über den Data- 
Hub zusammenführen und verwalten, 

-
ligenz auf 

ner, darunter führende 

-

-

-
binden. Zahlreiche Bankinstitute nut-

gesetzte digitale Transformation.
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