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Union Investment

Verbundpartner als wichtigste Vermitt-
ler von Neugeschift — Betriebsergebnis
bei 253 Mill. Euro - Ergdnzung des
Dienstleistungsangebotes im Geschéaft
mit institutionellen Kunden - Ambiti-
onen im Auslandsgeschdft - gute
Marktposition bei Riester-Rente — An-
sparpldne als Basis fiir Vertrieb von
Aktienfonds

Die Union Investment versteht sich als
Kompetenzzentrum fiir Asset Manage-
ment im genossenschaftlichen Finanzver-
bund. An der Spitze der einzelnen Kapital-
anlage- und Servicegesellschaften steht
die Union Asset Management Holding AG.
Ihre Aufgabe ist es, die Tochtergesellschaf-
ten zu verwalten und die einzelnen Beteili-
gungen zu koordinieren. Uber rechtlich ei-
genstdndig geflihrte Gesellschaften soll
nicht zuletzt auch eine Diversifikation
beim Investmentstil ermdglicht werden.
Union Ivestment Privatfonds und Union
Investment Institutional verstehen sich als
Spezialisten fir klassische Asset-Manage-
ment-Strategien, die auf Fundamentalana-
lyse basieren. Sie biindeln das Geschaft mit
Wertpapier-Publikumsfonds und Losungen
flir institutionelle Anleger.

Von den weiteren Unternehmen der
Gruppe ist Union-Pan-Agora Asset Ma-
nagement auf das Management von Port-

folios mit quantitativ strukturierten Me-
thoden spezialisiert. Unico bietet passiv
gemanagte Indexfonds an. Daneben bilden
Alternative Investments einen Schwer-
punkt der Produktpalette. Union Alterna-
tive Assets ist verantwortlich fiir Produkt-
entwicklung, Manager-Auswahl und Con-
sulting bei Alternative Investments, Difa
flir Offene Immobilienfonds. Und Defo
schlieBlich ist innerhalb der Gruppe der
Anbieter von Immobilienspezialfonds fiir
institutionelle Investoren.

Wie andere groBe Investmentgesellschaf-
ten in Deutschland hat die Union im lau-
fenden Jahr ihr 50-jdhriges Jubildum
gefeiert (Kreditwesen 12-2006). Aus der
vergangenen Dekade werden dabei insbe-
sondere zwei Ereignisse hervorgehoben, die
die Entwicklung der letzten Jahre mdglich
gemacht haben. Das erste datiert aus 1999,
als Union Investment vollstandig in den
genossenschaftlichen Finanzverbund integ-
riert wurde. Der zweite noch entscheiden-
dere Schritt wird im Jahr 2000 in der Biin-
delung der bis dahin unabhéngig nebenei-
nander agierenden genossenschaftlichen
Asset-Management-Gesellschaften unter
dem Dach der Union Asset Management
Holding AG (UMH) gesehen.

Diesen MaBnahmen schreibt die Gesell-
schaft riickblickend messbare Auswirkun-
gen auf die Absatz- und Vermdgens-
entwicklung zu. Seit 1999 ist Union In-
vestment mit einer durchschnittlichen
Wachstumsrate von 10% pro Jahr schnel-
ler gewachsen als der Fondsmarkt in
Deutschland. Die Branche brachte es ins-
gesamt auf knapp 6%. Fiir das Berichtsjahr
2005 wird die Wachstumsrate der Gesell-
schaft auf 16% beziffert. Die Assets under
Management wurden im vergangenen Jahr
um 20 Mrd. Euro auf 143 Mrd. gesteigert.

Der zum Jahresende 2005 vorgelegte Kon-
zernjahresabschluss der Union Asset Ma-
nagement Holding AG wird als Teilkon-
zernabschluss in den Konzernabschluss der
DZ Bank einbezogen. Der Konsolidierungs-
kreis hat sich im Berichtsjahr nur leicht
geandert. Zum 30. Juni 2005 wurde die
Euro Fonds Service S.A., Luxemburg liqui-
diert und schied aus dem Konsolidierungs-
kreis aus. Zum Bilanzstichtag waren damit
19 Unternehmen im Sinne des § 294 Abs. 1
HGB erfasst.

Die Ertrage des Teilkonzerns stammen wie
im Vorjahr fast ausschlieBlich aus dem
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Fondsgeschaft, und zwar maBgeblich aus
den Ertrdgen aus der Verwaltung von Pub-
likums- und Spezialfonds und zusatzlich
aus den Ertrdgen durch Vermdgensverwal-
tungs- und Advisory-Mandate. Das schlagt
sich in der hohen Bedeutung des Provisi-
onsliberschusses nieder, der im Berichtsjahr
nach einer Steigerung um 16,1% mit
612,02 (527,15) Mill. Euro ausgewiesen
wird und damit knapp 98,3% des Roher-
trags generiert.

Die Verwaltungskosten sind insgesamt um
6,7% auf 445,05 (417,01) Mill. Euro gestie-
gen, wobei der Anstieg der Personalkosten
mit 6,0% auf 189,2 Mill. Euro leicht unter-
proportional ausfiel und die Sachkosten
mit 248,65 Mill. Euro um 9,3% hdoher lagen
als im Vorjahr. Noch einmal deutlich zu-
riickgegangen sind mit 7,19 (11,08) Mill.
Euro die Abschreibungen auf Sachanlagen.

Das Teilbetriebsergebnis hat sich damit um
knapp 50% auf 177,63 (118,47) Mill. Euro
erhoht und flihrt mit einem deutlich er-
hohten Saldo der sonstigen betrieblichen
Ertrige und Aufwendungen (64,01 nach
48,17 Mill. Euro) und einer auf 10,55 (8,86)
Mill. Euro erhdhten Risikovorsorge zu ei-
nem Betriebsergebnis von 252,2 (175,5)
Mill. Euro. Nach Steuern von 86,09 (87,33)
Mill. Euro ergibt sich ein Jahresiiberschuss
von 170,01 (91,68) Mill. Euro.

Wie bei den anderen Investmentgesell-
schaften sind die Verlautbarungen zur Er-
tragsrechnung auch bei der Union Invest-
ment eher spérlich. In den letzen drei Jah-
ren hat die Gesellschaft ihr Betriebsergebnis
von 96 Mill. Euro im Jahr 2002 auf inzwi-
schen rund 253 Mill. Euro gesteigert. Das
ist im Schnitt ein Anstieg von 40% pro
Jahr. Allein im Jahr 2005 wird ein Plus von
549% vermeldet. Parallel dazu sank in die-
sen drei Jahren die Kostenquote um knapp
16 Prozentpunkte von 78,3% im Jahr 2002
auf 62,5% im Berichtsjahr.

Besonders betont wird auch bei der Union
die enge Zusammenarbeit mit den genos-
senschaftlichen Partnerbanken und Ver-
bundunternehmen in der Vermittlung von
Neugeschift. Im Berichtsjahr lagen die
Nettozufllsse per Jahresende bei 8,4 Mrd.
Euro. Davon entfallen rund 6 Mrd. Euro auf
die Publikumsfonds. Der Nettoabsatz in
den Wertpapier-Publikumsfonds lag per
Jahresende bei 7,1 Mrd. Euro. Das Volumen
der Wertpapierpublikumsfonds belduft sich
fiir die gesamte Gruppe auf 79 Mrd. Euro,
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inklusive der Immobilienfonds per Jahres-
ende auf 93 Mrd. Euro (zum Berichtsjahr
2005 siehe auch Kreditwesen 10-20086).
Neben der Zusammenarbeit mit der Bau-
sparkasse Schwéabisch Hall wird besonders
der Beitrag der R+V Versicherung her-
vorgehoben. Anleger, die liber fondsge-

bundene Lebensversicherungen der R+V in
Union-Fonds investierten, trugen rund 200
Mill. Euro zum Nettoabsatz bei.

67% der Neuabschliisse, so wird betont,
kamen 2005 von Anlegern, die bislang
noch nicht in Union-Fonds investierten.

Aus der Ertragsrechnung der Union-Investment-Gruppe (Teilkonzernbilanz) ™=

Union-Investment-Gruppe (Teilkonzernbilanz)

2005 2004 Verdnderungen

Ertragsrechnung in Mill. Euro in Mill. Euro in % in Mill. Euro
Zinssaldo 2,90 3,23 -10,2 - 033
laufende Ertrage 7.76 5,09 +52,4 + 2,67
Zinsiiberschuss 10,66 8,32 +28,1 + 2,34
Provisionsiiberschuss 612,02 527,15 + 16,1 + 84,87
Rohertrag 622,68 535,48 +16,3 + 87,21
Verwaltungsaufwendungen 445,05 417,01 +6,7 + 28,04
Personalkosten 189,20 178,46 +6,0 + 10,75
andere Verwaltungsaufwendungen 248,65 227,47 +93 + 21,18
Abschreibungen auf Sachanlagen 7.19 11,08 - 35,1 - 3,88
Teilbetriebsergebnis 177,63 118,47 +499 + 59,16
Nettoergebnis aus Finanzgeschaften 0,00 0,00 - + 0,00
Saldo der sonstigen betrieblichen

Ertrdge/Aufwendungen 64,01 48,17 +329 + 15,84
Risikovorsorge - 10,55 - 8,86 - - 1,69
Betriebsergebnis 252,20 175,50 +43,7 + 76,70
Saldo der iibrigen Aufwendungen/Ertrige 391 3,51 +11,4 + 0,40
Gewinn vor Steuern 256,10 179,01 +43,1 + 77,09
Steuern 86,09 87,33 -14 - 1,24
Jahresiiberschuss 170,01 91,68 + 85,4 + 78,33
Einstellung in offene Riicklagen 0,00 0,00 - + 0,00
Bilanzgewinn 167,05 86,45 +93,2 + 80,60

Aus der Bilanz

Aus der Bilanz der Union-Investment-Gruppe (Teilkonzernbilanz) I

31.12.2005
in Mill. Euro

Union-Investment-Gruppe (Teilkonzernbilanz)
31.12.2004

in Mill. Euro

Verdnderungen

in % in Mill. Euro

Kundenkreditvolumen 581 7.41 -216 - 1,60
Kundenforderungen 581 741 -216 - 1,60
Kundeneinlagen 0,01 0,00 - + 0,01
andere Verbindlichkeiten 0,01 0,00 - + 0,01
taglich fallig 0,01 0,00 - + 0,01
Forderungen an Kreditinstitute 176,21 123,01 +43,2 + 53,20
téglich fallig 164,40 114,65 + 43,4 + 49,75
andere Forderungen 11,81 8,36 +41,2 + 3,45
Bankengelder 2541 16,04 + 58,4 + 937
taglich fallig 25,41 16,04 + 58,4 + 9,37
befristet 0,00 0,00 - 0,0
Barreserve 0,14 0,31 - 55,0 - 017
in % der Gesamtverbindlichkeiten 0,56 1,96 - -
Eigenmittel 502,81 451,38 + 11,4 + 51,43
nachrangige Verbindlichkeiten 0,00 0,00 - 0,00
GenuBrechte 0,00 13,41 -100,0 - 1341
Eigenkapital 502,81 437,97 +14.8 + 64,84
gezeichnetes Kapital 8713 8713 0,0 0,00
Kapitalriicklage 18,62 18,62 0,0 0,00
Gewinnriicklagen 48,01 62,61 -233 - 14,60
sonst. EK wie Anteile in Fremdbesitz 181,99 183,16 -0,6 - 1,16
Bilanzgewinn 167,05 86,45 +93,2 + 80,60
Eigenmittel in % der Bilanzsumme 49,15 49,77 - -
Bilanzsumme 1023,02 906,89 +128 + 116,13
Gesamtvolumen? 1023,02 906,89 +128 + 116,13

1) Gesamtvolumen = Bilanzsumme + Eventualverbindlichkeiten



Damit wurde der Bestand an Fondssparern
insgesamt um 370 000 (auf 2,8 Millionen
Kunden) erhoht, bei den Aktienfondsspar-
pldnen liegt die Steigerung bei 340 000
(und die Gesamtzahl bei 2,4 Millionen)
Vertragen. Nach Angaben der Gesellschaft
nutzen heute Gber fiinf Millionen Privat-
anleger  Asset-Management-Leistungen
von Union Investment, davon 4,1 Millionen
das Union-Depot.

Die ,signifikante Starkung" der Kundenba-
sis im Geschift mit institutionellen Kun-
den fiihrt die Gesellschaft im Berichtsjahr
nicht zuletzt auf die Ergdnzung des Ange-
bots im Portfoliomanagement und im Risi-
komanagement sowie deutlich gesteigerte
Kapazitdten fiir die Akquisition zuriick. Das
Neugeschaft inklusive der Advisory- und
Vermdgensverwaltungsmandate liegt bei

2 (3,7) Mrd. Euro fiir das Jahr 2005. Da-
mit konnten die Assets under Management
zum Jahresende 2005 auf 56,4 Mrd. Euro
ausgeweitet werden.

Hervorgehoben werden auf der Produkt-
seite die ausschlieBlich fiir institutionelle
Anleger aufgelegten Publikumsfonds.
Deren Nettoumsatz lag bei 2,5 Mrd. Euro,
das Fondsvermdgen dort belduft sich auf
7.2 Mrd. Euro zum Jahresende 2005. Rund
1,7 Mrd. Euro des Nettoabsatzes im
vergangenen Jahr - gut 20 Prozent also,
so wird betont - stammt von neuen
Kunden, 94 Prozent davon von nicht
genossenschaftlichen Anlegern. Insgesamt
konnten 160 Investoren auBerhalb
des genossenschaftlichen Finanzverbun-
des neu akquiriert werden. Aber auch der
Gesamtnettoabsatz der Bestandskunden
konnte im Berichtsjahr auf 5,5 Mrd. Euro
(nach 687 Mill. Euro) deutlich gesteigert
werden.

Verstarken und ausbauen will die Gesell-
schaft in den kommenden Jahren ihr Aus-
landsgeschift. Bereits vertreten ist sie in
Osterreich, der Schweiz, Spanien, Italien,
Tschechien und Polen. Uber den Joint-Ven-
ture-Partner, Pan-Agora in Boston, werden
die Produkte von Union-Pan-Agora Asset
Management bereits weltweit vertrieben.
Kiinftig soll das Geschaft in wachstums-
starken ausldndischen Markten in Zusam-
menarbeit mit der DZ-Bank-Gruppe sowie
der Bausparkasse Schwabisch Hall - zu
einer strategischen Position ausgebaut
werden, ohne die feste Verankerung am
Standort Deutschland und am Finanzplatz
Frankfurt zu vernachléssigen.

Besonders stolz ist die Gesellschaft auf die
wachsende Zahl ihrer Vertragsabschliisse
bei der Riester-Rente. Rund 245 000 Neu-
vertrdge werden flir das Berichtsjahr 2005
vermeldet. Und im laufenden Jahr halt der
Absatz im Bereich der privaten Altersvor-
sorge an: 220 000 neue Riester-Vertrage
konnten bis Juni 2006 abgeschlossen wer-
den (erstes Halbjahr 2005: 30 000 Neuver-
trage). Der Anteil der Neukunden wird da-
bei auf 70% veranschlagt. Das Riester-
Geschaft, so heiBt es, ist langst kein
Jahresendgeschaft mehr. Mit 700 000 Ver-
tragen (Ende 2005: 488 000 Vertrige) sieht
sich die Gesellschaft als der mit Abstand
groBte Anbieter von fondsgebundenen
Riestersparplanen. Bis Jahresende wird mit
einem Bestand von rund einer Million Ries-
ter-Vertragen gerechnet.

Im Geschaft mit institutionellen Kunden
konnte die Union im ersten Halbjahr
2006 rund 1,5 Mrd. Euro Neugelder ge-
winnen. Die Positionierung als Risiko-
manager sieht die Gesellschaft durch die
Entwicklung der asymmetrischen Wertsi-
cherungskonzepte Immuno bestatigt: Neu-
investitionen, aber auch Umschichtungen
haben dort im ersten Halbjahr zu einem
Zuwachs von 2,1 Mrd. Euro gefiihrt (erstes
Halbjahr 2005: 0,7 Mrd. Euro). Inzwischen
betrdgt das Vermogen dieser Fonds 19,4
Mrd. Euro (Ende 2005: 16,2 Mrd. Euro). Die
Assets under Management im instituti-
onellen Geschaft belaufen sich per Jahres-
mitte 2006 auf insgesamt 57,5 Mrd. Euro
(Ende 2005: 56,4 Mrd. Euro).

Mit Blick auf die Halbjahresergebnisse im
Neugeschift wird aber insgesamt auf die
schwierige Situation der Offenen Immobi-
lienfonds zu Jahresbeginn verwiesen, die
das Gesamtbild entscheidend geprigt ha-
ben. Unter dem Strich stehen den 1,5 Mrd.
Euro (erstes Halbjahr 2005: 0,7 Mrd. Euro)
Nettomittelzufluss in Spezialfonds und den
0,4 Mrd. Euro (erstes Halbjahr 2005: 3,4
Mrd. Euro) Nettomittelzufluss in Wert-
papier-Publikumsfonds Mittelabfliisse von
1,1 Mrd. Euro (erstes Halbjahr 2005: - 1,0
Mrd. Euro) bei den Offenen Immobilien-
fonds gegeniiber. Im Ergebnis liegt der
Nettoabsatz bei 0,8 Mrd. Euro (erstes Halb-
jahr 2005: 3,1 Mrd. Euro). Das Fondsver-
mogen in Wertpapierpublikumsfonds lag
zur Jahresmitte bei 79,0 Mrd. Euro (Ende
2005: 79,0 Mrd. Euro), einschlieBlich der
Offenen Immobilienfonds und Spezialfonds
belduft es sich auf 130,9 Mrd. Euro (Ende
2005: 130,8 Mrd. Euro). Die Assets under

Management werden mit 141,4 Mrd. Euro
(Ende 2005: 142,8 Mrd. Euro) beziffert.

Als eher unbefriedigend wird bei der Union
und in der Branche insgesamt im ersten
Halbjahr 2006 das Neugeschaft mit Akti-
enfonds empfunden. Die Gesellschaft hat
schon im vergangenen Jahr eine Aktien-
fondskampagne gestartet, mit dem Ergeb-
nis, dass der Bruttoabsatz im laufenden
Jahr um 1,7 Mrd. Euro auf 6,3 Mrd. Euro
gestiegen sei (erstes Halbjahr 2005: 4,6
Mrd. Euro).

Zudem will die Gesellschaft verstarkt auf
den sukzessiven Vermogensaufbau uber
Ansparplédne setzen. 5% der Bruttozuflis-
se resultieren bereits aus dem Sparplange-
schaft, Tendenz steigend. Dass es gelungen
sei, zwei Drittel der falligen VL-Vertrdage -
trotz der vorherrschenden Unsicherheit an
den Markten - zu halten, wird als Indiz da-
fiir gewertet, dass viele Anleger, die lber
Ansparplédne schrittweise an Aktienanlagen
herangefiihrt wiirden, Aktienfonds als Ins-
trument zum langfristigen Vermdgensauf-
bau nutzten und nicht uberstirzt auf
kurzfristige Marktbewegungen reagierten.
Bei den Offenen Immobilienfonds hat sich
die Lage aus Sicht der Gesellschaft trotz
der Abfliisse von 1,1 Mrd. Euro (erstes
Halbjahr 2005: - 0,9 Mrd. Euro) spirbar
entspannt.

Personalien: Aufsichtsrat: Heinz Hilgert
(Vorsitzender), Karl Heinz Moll (stellvertre-
tender Vorsitzender); Vorstand: Dr. Riidiger
Ginsberg (Vorsitzender), Ulrich Kdéhne,
Dr. Wolfgang Mansfeld, Hans Joachim
Reinke, Alexander Schindler

Bausparkasse
Schwabisch Hall

Marktanteil gut ein Viertel — Ausbau
des mobilen Vertriebs - deutlicher Zu-
wachs beim Nettoneugeschift — Bau-
sparsumme bei gut 183 Mrd. Euro -
Verwaltungsaufwendungen  gesunken
- Cost Income Ratio auf 51,7% zuriick-
gefilhrt — Zunahme des Auslandsge-
schiftes

Mit der Bausparkasse Schwibisch Hall AG
hat der genossenschaftliche Finanzverbund
das groBte private Bausparinstitut Deutsch-
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lands in seinen Reihen. Mit einem Markt-
anteil von 25,07% gemessen am einge-
l6sten Vertragsbestand beziehungsweise
26,77% im Nettoneugeschaft rangieren die
Haller lediglich hinter der LBS-Gruppe, de-
ren elf Institute zusammen auf 33,53 res-
pektive 36,57% kommen. Aus Verbundsicht
besonders interessant ist der 3 600 Mann
starke AuBendienst, der in den letzten Jah-
ren zunehmend darauf ausgerichtet wurde,
neben Bausparvertrdgen auch die ibrigen
Verbundprodukte zu verkaufen.

In Zukunft soll der mobile Vertrieb sogar
noch um weitere 1500 auf iiber 5000
Mitarbeiter ausgebaut werden, um den
Marktanteil mittelfristig auf 30% zu stei-

gern. Dieses Ziel sieht die Bausparkasse fiir
das erste Halbjahr 2006 schon fast er-
reicht, denn das Volumen der neu abge-
schlossenen Vertrige (Bruttoneugeschift)
erhdhte sich gegeniiber der Vergleichsperi-
ode des Vorjahres um 18,1% auf 15,5 Mrd.
Euro, wahrend der Gesamtmarkt um etwa
10% zulegte. Damit verwalteten die Haller
per 30. Juni 2006 insgesamt 7,1 Millionen
Bausparvertrage tiber eine Summe von 187
Mrd. Euro.

Das im Geschiftsfeld Baufinanzierung
vermittelte Kreditvolumen wuchs in den
ersten sechs Monaten um 11,5% auf 5,8
Mrd. Euro. Darin enthalten sind neben den
Baudarlehen auch die an die genossen-

Geschiftszahlen der Bausparkasse Schwibisch Hall im Jahr 2004 N

2005 2004 Verénderung
in Millionen Euro in Prozent
Brutto-Neugeschaft
Anzahl der Vertrage 934765 864 271 8.2
Bausparsumme 27800 24 893 1,7
Netto-Neugeschaft
Anzahl der Vertrage 900593 939 740 -4,2
Bausparsumme 25540 25370 0,7
Geldeingang 10574 10 243 3.2
davon Sparbetrige 6829 6 680 2,2
Einlagenbestand 30425 28 318 74
Darlehens- und Kreditbestand 18231 19 680 -7.4
Eingeloster Vertragsbestand
Anzahl der Vertrage 7128032 7 205516 -1.1
Bausparsumme 183293 178 967 2,4
davon nicht zugeteilt 151015 141 423 6,8
davon zugeteilt 32278 37 543 -14,0
Bilanzsumme 36397 35395 2,8

schaftlichen Primarbanken vermittelten
Baufinanzierungen, deren Volumen um
26% zunahm. Im Geschaftsfeld Weitere
Vorsorge hat der Haller AuBendienst Vor-
sorgevertrage an die Volksbanken und
Raiffeisenbanken, die Union Investment
und die R+V Versicherung mit einem Volu-
men von 2,2 Mrd. Euro vermittelt. Dies
entspricht einer Steigerung um 57,5%. Die
Anzahl der liber den mobilen Vertrieb ab-
gesetzten Produkte von Genossenschafts-
banken und Verbundunternehmen erhohte
sich um ein Flinftel auf fast 200 000 Ab-
schlisse.

2005 bezeichnet die Bausparkasse als ihr
wirtschaftlich erfolgreichstes Jahr. Mit
935 000 (2004: 864 000) Bausparvertrigen
tiber eine Summe von 27,8 (24,9) Mrd.
Euro blieb das Nettoneugeschift lediglich
hinter dem Jahr 2003 zuriick, das wegen
des damals drohenden Wegfalls der Eigen-
heimzulage jedoch von einer Sonderkon-
junktur gepragt war. Wahrend der einge-
Ioste Vertragsbestand mit 7,1 Millionen
Stiick auf dem Vorjahresniveau verharrte,
erhohte sich die Bausparsumme um 2,4%
auf 183,3 (179,0) Mrd. Euro. Davon sind
17,6 (21,0)% zugeteilt.

Zur  Zuteilung  gelangten 392 000
(433 000) Vertrage. Dabei reduzierte sich
die zugeteilte Bausparsumme auf 7,8 (8,3)
Mrd. Euro. Nach Abzug der Zuteilungswi-
derufe und Darlehensverzichte wurden 5,7
(6,3) Mrd. Euro bereitgestellt.

Auf der Aktivseite konnte der Bestandsan-
stieg der Vor- und Zwischenkredite auf
10,286 (10,049) Mrd. Euro den Riickgang
der Zuteilungsdarlehen auf 6,958 (8,583)
nicht kompensieren. Folglich reduzierte

Gewinn- und Verlustrechnung der Bausparkasse Schwibisch Hall I

sich das Gesamtvolumen der Baudarlehen
(inklusive sonstiger Baufinanzierungen)
um 7,44% auf 18,145 (19,602) Mrd. Euro.
Auf der Passivseite erhohten sich die Kun-

31. Dezember 31. Dezember Verdnderungen
2005 2004 zum Vorjahr
in Millionen in Millionen  in Millionen in Prozent
Euro Euro Euro
Zinsuiberschuss 880,78 817,16 63,62 7.79
Provisionsergebnis -134,71 - 109,57 -25,14 22,94
Verwaltungsaufwendungen 386,00 408,15 -22,15 -5,43
Personalaufwendungen 77,93 85,98 -8,05 -9,36
andere Verwaltungsaufwendungen 287,76 300,35 -12,59 -4,19
Abschreibungen auf das Anlagevermdgen 20,31 21,82 -1,51 -6,92
Teilbetriebsergebnis 360,07 299,44 60,63 20,25
Betriebsergebnis 173,77 194,08 -20,31 -10,46
Bewertungsergebnis 124,50 117,60 6,9 587
Steuern 128,55 148,16 -17,61 -13,24
Gewinnabfiihrung 46,33 46,33 0 0
Jahresiiberschuss 0 0 0 -
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deneinlagen ebenfalls um 7,44% auf
30,425 (28,318) Mrd. Euro. Die Bilanzsum-
me stieg um 2,83% auf 36,397 (35,395)
Mrd. Euro.

Durch die Erh6hung des Spargeldeingangs
um 2,2% auf 6,829 (6,680) Mrd. Euro und
die Zunahme der Tilgungen von 2,799
Mrd. Euro auf 3,024 Mrd. Euro nahm der
Geldeingang um 3,8% auf 10,574 (10,183)
Mrd. Euro zu.

Die Steigerung des Zinsiiberschusses um
7,8% auf 880,78 (817,16) Mill. Euro fiihrt
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die Bausparkasse vor allem auf drei Effek-
te zurtick. Erstens wirkte sich der steigen-
de Bestand an Bauspareinlagen positiv
auf das Zinsergebnis aus. Zweitens wurde
die kollektive Zinsspanne durch die Ein-
flihrung neuer Tarife mit niedrigerer Gut-
habenverzinsung ausgeweitet. Gleichzei-
tig wurden Renditetarife nur restriktiv
vertrieben. Und drittens betreibt Schwa-
bisch Hall ein integriertes Kapitalanlage-
management, mit dem Aktiv- und Passiv-
seite gesteuert werden. Die Zunahme des
Neugeschafts und der Verzicht auf Darle-
hensgeblihren bei Neutarifen bedingte,
dass sich der Provisionssaldo von minus
109,57 auf minus 134,71 Mill. Euro aus-
weitete.

Dem um 5,4% gestiegenen Rohertrag von
746,07 (707,59) Mill. Euro standen Verwal-
tungsaufwendungen in Hoéhe von 386,00
(408,15) Mill. Euro gegentiiber. Davon ent-
fielen 77,93 (85,98) Mill. Euro auf Perso-
nalkosten und 308,07 (322,17) Mill. Euro
auf den Sachaufwand inklusive der ent-
sprechenden Abschreibungen. Somit ver-
besserte sich die Cost Income Ratio von
57,7% auf 51,7%.

Zwar steigerte die Bausparkasse ihr Teil-
betriebsergebnis um 20,25% auf 360,07
(299,44) Mill. Euro, doch fiihrte der Saldo
aus den sonstigen betrieblichen Aufwen-
dungen und Ertrdgen von minus 61,76

Aus den Zwischenberichten der genossenschaftlichen Hypothekenbanken I —

(12,23) Mill. Euro und die auf 124,50
(117,60) Mill. Euro erhdhte Risikovorsorge
zu einem Riickgang des Betriebsergebnis-
ses um 10,46% auf 173,77 (194,08) Mill.
Euro. Wie schon im Vorjahr wurden 46,33
Mill. Euro als Gewinn an die DZ Bank ab-
gefihrt.

Die ausldandischen Beteiligungsgesell-
schaften in Tschechien, der Slowakei, Un-
garn, Rumianien und China schlossen im
vergangenen Jahr 585 000 Bausparvertra-
ge lber 4,85 Mrd. Euro ab. Dies entspricht
einer Zunahme um 14,1%. Zudem wurden
tber die tschechische und slowakische Be-
teiligung zusammen 174 000 Fondsspar-
plane unter anderem von der Union In-
vestment verkauft. Kumuliert hat sich der
Gewinn der Auslandsgesellschaften mit
47,0 (27,4) Mill. Euro gegentiber 2004 fast
verdoppelt.

Personalien: Aufsichtsrat: Wolfgang Kirsch
(Vorsitzender seit 16. Mai 2006), Dr. Chris-
topher Pleister (Vorsitzender bis 15. Mai
2006, stellvertretender Vorsitzender seit
16. Mai 2006), Rainer Baier (stellvertreten-
der Vorsitzender), Dr. Dr. h.c. Ulrich Brixner
(stellvertretender Vorsitzender); Vorstand:
Dr. Alexander Erdland (Vorsitzender bis
28. Februar 2006), Dr. Matthias Metz (Vor-
sitzender seit 1. Marz 2006), Gerhard Hin-
terberger, Reinhard Klein (bis 30. Septem-
ber 2006), Ehrhard Steffen

Die Pfandbriefbanken
im Geno-Verbund

Seit am 19. Juli 2005 das Pfandbriefgesetz
die drei Spezialgesetze HBG, OPG und
SchBkG abldste und - unter strengen Auf-
lagen - grundsatzlich jedem Kreditinstitut
die Emission von Pfandbriefen ermdglicht,
hat bereits eine spiirbare Konsolidierung
unter den ehemaligen Hypothekenbanken
stattgefunden. So wurde die Wiistenrot Hy-
pothekenbank mit der Muttergesellschaft
Wiistenrot Bank zur Wistenrot Bank AG
Pfandbriefbank verschmolzen. Ebenso rein-
tegrierte die SEB ihre Hypothekenbanktoch-
ter. Und auch fiir die als reines Refinanzie-
rungsvehikel genutzte Hypothekenbank der
HSH Nordbank AG bestand kein Bedarf
mehr, seitdem die Konzernmutter selbst Hy-
potheken-, Schiffs- und Offentliche Pfand-
briefe emittieren darf. Wieder aufgelost
wurde zudem die Aareal Hyp, seitdem die
Aareal Bank AG selbst eine Emissionslizenz
von der BaFin erhielt. Andere dagegen er-
hielten neue Eigentlimer. So fand sich die
Eurohypo AG statt direkt an der Borse im
SchoB der Commerzbank wieder. Wahrend
die Deutsche Hypo (Actien-Gesellschaft)
mit Verlust von der ING an vier Finanzin-
vestoren verduBert wurde.

Davon scheinbar unbeeindruckt agieren
im genossenschaftlichen Finanzverbund

DG Hyp Miinchener Hyp
30. Juni 2006 6/12 von 2005 Verdnderung 30. Juni 2006 30. Juni 2005 Verédnderung
in Millionen Euro  in Millionen Euro in Prozent in Millionen Euro  in Millionen Euro in Prozent
Neugeschaft 8 507,0" 7 195,0* 18,2 2816,2 2 246,8 253
davon Hypothekendarlehen 2131,0* 2 089,0% 2,0 1129,1 987.4 14,4
Staatskreditgeschaft 6 376,0* 5106,0* 24,9 1687,1 1259,4 34,0
Aufgenommene Refinanzierungsmittel 5170,0 6614,0 -21,8 3649,0 3262,0 11,9
30. Juni 2006 31 I;%zoe;nber 30. Juni 2006 31. ggz(;’g‘b”
Eigenkapital 1635,0 1481,0 10,4 629,6 658,9 -44
Bilanzsumme 82 049,0 79 140,0 3.7 341574 34014,8 0.4
30. Juni 2006 6/12 von 2005 30. Juni 2006 30. Juni 2005
Zinsiiberschuss 167,8 162,8 3,1 55,9 50,1 11,6
Provisionsiiberschuss -20,7 -293 -294 -6,8 -1,2 466,7
Rohertrag 1471 133,5 10,2 49,1 48,9 0.4
Verwaltungsaufwand 87,5 88,9 -1,6 25,0 26,0 -3.8
Cost Income Ratio 59,5 66,6 - 50,9 53,2 -
Risikovorsorgesaldo - 46,6 -279 67,0 -11,0 -11,3 -26
Betriebsergebnis 8,4 25,8 -67,4 13,5 11,9 13,4
Mitarbeiter (Durchschnitt) 594 579 2,6 346 381 -9.2

*inklusive Kreditverlangerung
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(noch) drei Hypothekenbanken durchaus
im Wettbewerb zueinander. Eine Fusion al-
ler drei Institute scheint schwierig und
nicht von jeder Seite gewollt. Bei einer
mdoglichen Fusion der genossenschaftli-
chen Zentralbanken wiirde freilich auch
ein Zusammengehen von DG Hyp und WL
Bank wahrscheinlich, wahrend die Miin-
chener Hyp als Genossenschaft ihre Eigen-
standigkeit unbeirrt hochhalt. Aktuell
schérfen die drei Banken jedoch ihr ganz
eigenes Profil. Dies zeigen auch die vorlie-
genden Halbjahreszahlen fiir 2006 und die
Jahresabschliisse 2005.

DG Hyp

Vertriebsverantwortung zuriick erlangt
- Hoffnung auf Wachstumsimpulse im
Ausland - kréftiger Anstieg der Portfo-
lioinvestitionen - Einbruch im Halbjah-
resergebnis — minus 34,8 Prozent beim
Betriebsergebnis 2005

Nach Auflésung der Steuerungsholding
VR-Immobilien AG im Friihjahr 2006 ist
die DG Hyp Deutsche Genossenschafts-
Hypothekenbank AG, Hamburg, wieder
unmittelbar eine 100-prozentige Tochter-
gesellschaft der DZ Bank AG Deutsche
Zentral-Genossenschaftsbank,  Frankfurt

am Main. Als Pfandbriefbank positioniert
sich das Verbundunternehmen in den
Kerngeschaftsfeldern Private Immobilien-
finanzierung, Gewerbliche Immobilienfi-
nanzierung, Kommunalkreditgeschaft, Cre-
dit Treasury und Treasury. Aufgrund seiner
Historie versteht sich das Kreditinstitut als
Retail-bank. So entfallen zwei Drittel des
Immobilienkreditbestandes auf den priva-
ten Wohnungsbau.

Im ersten Halbjahr 2006 belief sich das
Neu- und Verldngerungsgeschaft bei pri-
vaten Immobilienfinanzierungen auf 961
Mill. Euro und lag damit um 2,6% unter
dem Niveau des anteiligen Vorjahres von
987 Mill. Euro. Diese Entwicklung begriin-
det die Bank mit der deutlich verschérften
Wettbewerbssituation - vor allem durch
die Direktbanken. Um dieser Konkurrenz
besser zu begegnen, setzt die DG Hyp in
Kooperation mitden Volksbanken und Raiff-
eisenbanken auf eine ,neue ganzheitliche
Beratung und Betreuung” bei der privaten
Baufinanzierung. Vor diesem Hintergrund
wurde mit der Bausparkasse Schwibisch
Hall vereinbart, dass die Vertriebsverant-
wortung fir das Retailgeschaft und die Be-
treuung der Partnerbanken seit dem
1. April 2006 wieder durch die DG Hyp
wahrgenommen wird. Davon unbenommen
wird die Bausparkasse Schwibisch Hall je-
doch auch weiterhin Baufinanzierungen an
die Pfandbriefbank vermitteln.

WL Bank
30. Juni 2006 30. Juni 2005 Verédnderung
in Millionen Euro  in Millionen Euro in Prozent
54552 4130,2 32,1 Neugeschaft
632,6 618,8 2.2 davon Hypothekendarlehen
48226 35114 37,3 Staatskreditgeschaft
6 426,8 4826,4 33,2 Aufgenommene Refinanzierungsmittel
30. Juni 2006 31. g‘f)z(;’;“ber
286,6 286,6 0,0 Eigenkapital
359358 317914 13,0 Bilanzsumme
30. Juni 2006 6/12 von 2005
45,2 43,4 41 Zinsliberschuss
-72 -71 1.4 Provisionsiiberschuss
38,0 36,2 50 Rohertrag
16,9 15,2 11,2 Verwaltungsaufwand
44,5 42,0 - Cost Income Ratio
-72 -77 -6,5 Risikovorsorgesaldo
14,6 13,9 50 Betriebsergebnis
246 220 11,8 Mitarbeiter (Durchschnitt)

Quelle: Zwischenberichte

Bei den gewerblichen Immobilienfinan-
zierungen legte das Neu- und Verldnge-
rungsgeschaft in der ersten Jahreshilfte
um 6,2% auf 1,170 Mrd. Euro gegeniiber
dem anteiligen Vorjahreswert von 1,102
Mrd. Euro zu. Dies resultiert vor allem aus
dem Kernmarkt Deutschland. Um dariber
hinaus zusatzliche Wachstumsimpulse aus
dem Auslandsgeschdaft zu erzielen, hat
die Bank ihre Kreditstrategie mit einer
Fokussierung auf das internationale Kon-
sortialgeschdft neu ausgerichtet. Neben
Frankreich und Skandinavien gehéren die
angelsachsischen Markte zu den Schwer-
punkten.

Weil sich im vergangenen Jahr viele Kom-
munen bereits lber Forward-Darlehen
langfristige Finanzierungen sicherten, ging
im ersten Halbjahr 2006 das Neugeschafts-
volumen (einschlieBlich Prolongationen)
im Kommunalkreditgeschift um 22,6%
auf 1,234 (1,594) Mrd. Euro zuriick.

Im Geschiftsfeld Credit Treasury, das
Transaktionen und Dienstleistungen im ak-
tiven Portfoliomanagement umfasst, er-
hohten sich die Portfolioinvestments in
den ersten sechs Monaten dieses Jahres um
30,9 auf 1,157 (0,884) Mrd. Euro. Gleich-
zeitig wurde ein Portfolio nicht strategi-
scher gewerblicher Immobilienkredite im
Volumen von 422 Mill. Euro verkauft.
Wachsende Bedeutung erlangen in diesem
Geschiftsbereich die Beratungsleistungen
flr Dritte. Hier hebt der Halbjahresbericht
insbesondere das Servicing und die Aus-
platzierung von Non-performing Loans
durch die 100-prozentige Tochtergesell-
schaft Immofori Gesellschaft fiir Immobili-
en Forderungsinkasso mbH hervor.

Im Treasury emittierte die Bank zwischen
Januar und Juni 2006 Pfandbriefe und an-
dere Refinanzierungsmittel im Volumen
von 5,170 (6,614) Mrd. Euro (minus 21,8%).
Davon entfielen 0,8 Mrd. Euro auf Hypo-
thekenpfandbriefe und 3,1 Mrd. Euro auf
offentliche Pfandbriefe. Die ungedeckte
Refinanzierung durch Inhaberschuldver-
schreibungen und Schuldscheine belief
sich auf 1,3 Mrd. Euro.

In der Gewinn- und Verlustrechnung
wird flr das erste Halbjahr 2006 ein An-
stieg des Rohergebnisses von 133,5 Mill.
Euro auf 147,1 Mill. Euro ausgewiesen. Da-
bei war vor allem ein Zuwachs beim Zins-
tiberschuss um 3,1% auf 167,8 (6/12 von
2005: 162,8) Mill. Euro ausschlaggebend
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gewesen. Ebenso verbesserte sich der Pro-
visionssaldo auf minus 20,7 (minus 29,3)
Mill. Euro, weil im Vorjahresvergleich we-
niger Pfandbriefe emittiert wurden.

Die Verwaltungsaufwendungen reduzier-
ten sich gegentiber dem Niveau des anteili-
gen Vorjahres auf 87,5 (88,9) Mill. Euro.
Gleichwohl wird fiir die zweite Jahreshalfte
ein deutlicher Anstieg der Kosten erwartet,
weil einerseits der Vertrieb flir den genos-
senschaftlichen Finanzverbund neu aufge-
baut werden muss und andererseits spezifi-
sche IT-Anwendungen aus der VR Kredit-
werk AG in die DG Hyp reintegriert werden.

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen
von 12,2 (2,3) Mill. Euro resultieren aus
den einmaligen Kosten fiir die Aufldsung
der VR-Immobilien AG. Zwar lag die Kre-
ditrisikovorsorge mit 41,8 (49,0) Mill. Euro
unter dem Vorjahresniveau. Euro, doch

verursachte das negative Bewertungser-
gebnis, dass sich der Risikovorsorgesaldo
auf minus 47,6 (minus 27,9) Mill. Euro aus-
geweitete. Daraufhin erreichte das ope-
rative Halbjahresergebnis lediglich 8,4
(25,8) Mill. Euro.

Um 3,7% auf 82,049 (79,140) Mrd. Euro
erhdhte sich die Bilanzsumme der DG Hyp.
Gepragt war diese Entwicklung durch die
Ausweitung des Wertpapierbestandes um
3,8 Mrd. Euro auf 34,3 Mrd. Euro (plus
12,5%) bei gleichbleibenden Bestinden an
Kommunalkrediten. Im Zuge des Verkaufs
von Kreditportfolios sowie fortlaufender
Tilgungen sank der Bestand an Hypothe-
karkrediten auf 23,7 (24,6) Mrd. Euro.

Auf der Passivseite stiegen die Verbind-
lichkeiten gegeniiber Kunden und Kredit-
instituten vergleichen mit dem Jahresulti-
mo 2005 um 3,7 Mrd. Euro auf 26,862 Mrd.

DG Hyp

Euro. Im gleichen Zeitraum sank der Be-
stand an verbrieften Verbindlichkeiten auf
51,796 (52,812) Mrd. Euro. Durch die Auf-
nahme unbefristeter stiller Einlagen er-
hohte sich das Eigenkapital um 154 Mill.
Euro auf 1,635 Mrd. Euro.

Im Jahr 2005 hatte die DG Hyp in der Im-
mobilienfinanzierung insgesamt ein Neu-
geschaft (inklusive Prolongationen) von
4,177 (3,334) Mrd. Euro akquiriert (plus
25,3%). Davon entfielen 1,973 (1,407) Mrd.
Euro auf private Baukredite - eine Steige-
rung um 40,2% -, wahrend die gewerbli-
chen Finanzierungen um 14,4% auf 2,204
(1,927) Mrd. Euro zulegten. Das Neu- und
Verlangerungsgeschaft mit  origindren
Kommunalkrediten stieg 2005 um 54,4%
auf 3,189 (2,065) Mrd. Euro. Insgesamt
aber wurden im Staatskreditgeschaft kom-
munaldeckungsfahige Kredite und Anlei-
hen in einem Volumen von 10,2 Mrd. in die

Die drei Hypothekenbanken aus dem genossenschaftlichen Finanzverbund im Vergleich I,

Miinchener Hyp

2005 2004 Veridnderung 2005 2004 Verdnderung
in Millionen in Millionen in Prozent in Millionen in Millionen T —

Euro Euro Euro Euro
Neuzusagen 16 157,0 15 363,0 52 3 559,6 6 708,5 -46,9
davon Immobilienfinanzierungen 5944,0 4299,0 383 22205 14542 52,7
Staatskreditgeschaft 10 213,0 11 064,0 -77 1339,1 52543 -745
Auszahlungen 6962,0 4 669,0 49,11 3 596,1 6 501,9 - 44,7
Refinanzierung 13 215,0 15 185,0 -13,0 64178 72784 -11,8
davon Hypothekenpfandbriefe 1 300,0 2532,0 - 48,7 3 050,1 1552,4 96,5
Offentliche Pfandbriefe 10 600,0 11121,0 -4,7 13771 3461,8 - 60,2

31. Dezember | 31. Dezember 31. Dezember | 31. Dezember

Bestand 2005 2004 2005 2004
Hypothekendarlehen 24 790,0 24 809,3 -0.1 117758 11 4041 3.3
Kommunaldarlehen 21615,6 216431 -0,1 11 660,7 11 886,4 -19
Bilanzsumme 79 139,6 73 812,6 7.2 340148 32 882,4* 3,4
Eigenkapital 1 480,9 12709 16,5 666,3 513,5 29,8

aus der Gewinn- und Verlustrechnung 2005 2004 2005 2004
Zinsiiberschuss 325,6 333,1 -272 108,1 86,8 24,6
Provisionstiberschuss - 58,5 - 40,0 46,3 - 10,2 -19 436,8
Rohertrag 267,1 2931 -89 98,0 84,8 15,5
Verwaltungsaufwendungen 178,1 180,0 -1,0 51,8 54,4 -47
darunter Personalkosten 52,0 48,4 7.4 25,9 279 -7.2
Sachkosten™ 126,1 131,6 - 41 25,9 26,4 -20
Cost Income Ratio (in Prozent) 62,4 54,4 - 53,2 61,0 -
EEILII(S;(;LS?:)%ZS fiir allgemeine Bankrisiken) 1036 1139 -90 196 302 - 350
Jahresiiberschuss 0,0 0,0 - 10,2 8,3 23,2
Jahresiiberschuss zu Eigenkapital (in Prozent) 0,0 0,0 - 1.5 1,6 -
Bilanzgewinn 0,0 0,0 - 7.3 6,6 10,6
Bilanzgewinn zu gezeichnetem Kapital (in Prozent) 0,0 0,0 - 1,9 2,7 -
Beschiftigte (Durchschnitt) 582 581 0.2 369 388 -49

* ohne Haftsummenzuschlag; * einschlieBlich Abschreibungen
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Biicher genommen. Das Neugeschift in
Schuldscheinkrediten erreichte 1,8 Mrd.
Euro.

Im Credit Treasury kaufte die Bank MBS-
Portfolios in Hohe von 1,767 (0,965) Mrd.
Euro, so dass zum Bilanzstichtag der Be-
stand 3,4 Mrd. Euro betrug. Zusammen
mit sechs Volksbanken und Raiffeisenban-
ken wurde zudem die synthetische Multi-
seller-CMBS Proscore-VR 2005-1 mit ei-
nem Volumen von 735 Mill. Euro struktu-
riert. Dartiber hinaus verduBerte die Bank
ein Retailportfolio mit rund 3 000 leis-
tungsgestérten Immobilienfinanzierungen
im Gesamtvolumen von 300 Mill. Euro und
war fir die DZ Bank erstmals als Arran-
geur beim Verkauf eines Forderungsport-
folios in Hohe von 580 Mill. Euro titig.
Erstmals wurde auch ein Schulzentrum im
Rahmen eines Public Private Partnership
finanziert.

Zur Refinanzierung nahm die Bank im
vergangenen Jahr insgesamt 13,2 Mrd.
Euro auf. Davon entfielen auf Offentliche
Pfandbriefe 10,6 Mrd. Euro, und auf je 1,3
Mrd. Euro belief sich das Volumen der
emittierten Hypothekenpfandbriefe sowie
der ungedeckten Schuldverschreibungen
und -scheine. Emittiert wurden zwei Jum-
bo-Pfandbriefe tiber 2,0 Mrd. Euro und 2,5
Mrd. Euro.

In der Ergebnisrechnung weist die DG Hyp
flir 2005 einen um 2,3% gesunkenen Zins-
tiberschuss von 325,6 (333,1) Mill. Euro
und einen um 46,3% gestiegenen Provisi-
onssaldo von minus 58,5 (minus 40,0) Mill.
Euro aus. Diesen standen 178,1 (180,0)
Mill. Euro Verwaltungsaufwendungen ge-
genlber. Die saldierte Risikovorsorge redu-
zierte sich um 16,4 Mill. Euro auf 55,9 Mill.
Euro. Unter Einrechnung der tibrigen GuV-
Positionen errechnete sich ein Betriebser-

WL Bank
2005 2004 Verdnderung
in Millionen in Millionen .
Euro Euro in Prozent
8 260,3 6 076,6 359 Neuzusagen
12376 757,2 63,4 davon Immobilienfinanzierungen
70227 5319,4 32,0 Staatskreditgeschaft
7 895,6 6081,0 29,8 Auszahlungen
9 652,8 7 659,3 26,0 Refinanzierung
778,0 21215 - 63,3 davon Hypothekenpfandbriefe
7 656,9 5247,5 459 Offentliche Pfandbriefe
31. Dezember | 31. Dezember
2005 2004 Bestand
7 100,0 67147 57 Hypothekendarlehen
147124 12 045,6 22,1 Kommunaldarlehen
317914 26 083,5 219 Bilanzsumme
301,3 292,6 3,0 Eigenkapital
2005 2004 aus der Gewinn- und Verlustrechnung
86,8 78,3 10,9 Zinsuberschuss
- 14,2 -12.2 16,4 Provisionsiiberschuss
72,6 66,1 99 Rohertrag
30,5 27,8 9,5 Verwaltungsaufwendungen
16,3 13,4 21,6 darunter Personalkosten
14,1 14,4 -1,7 Sachkosten™
41,4 41,9 - Cost Income Ratio (in Prozent)
Risikovorsorge
153 169 -96 (inklusive Fo?qu fiir allgemeine Bankrisiken)
14,7 12,9 14,0 Jahresiiberschuss
49 4,4 - Jahresiiberschuss zu Eigenkapital (in Prozent)
14,7 12,9 14,0 Bilanzgewinn
17,3 15,1 - Bilanzgewinn zu gezeichnetem Kapital (in Prozent)
216 199 8,5 Beschiftigte (Durchschnitt)

Quelle: Geschaftsberichte

gebnis von 51,4 (78,8) Mill. Euro. Dies ent-
spricht einem Riickgang um 34,8%. Nach
Abzug des auBerordentlichen Ergebnisses
(minus 1,3 Mill. Euro) und der Teilgewinn-
abflihrung an die stillen Gesellschafter von
39,2 (38,4) Mill. Euro wurden 10,9 Mill.
Euro in den Fonds fir allgemeine Bankrisi-
ken eingestellt, so dass keine Gewinnab-
flihrung an die DZ Bank erfolgte.

Personalien: Aufsichtsrat: Wolfgang Kirsch
(Vorsitzender), Dr. Christoph Pleister (stell-
vertretender Vorsitzender), Dagmar Mines
(stellvertretende Vorsitzende); Vorstand:
Hans-Theo Macke (Sprecher), Friedrich
Piaskowski, Christian Sewing

Miinchener Hyp

2006: 20% mehr Wohnungsbaufinan-
zierungen — im Ausland plus 154% -
Zinsiiberschuss weiter gestiegen — 2005:
Einbruch im Staatskredit, kriftiges
Wachstum bei Hypotheken - Betriebs-
ergebnis erholt sich langsam

Innerhalb des genossenschaftlichen Fi-
nanzverbundes ist die Minchener Hypo-
thekenbank eG, deren Eigentiimer etwa
95 000 Genossen sind, das einzige konzern-
unabhdngige Pfandbriefinstitut. Im ersten
Halbjahr 2006 ist das Neugeschaft vergli-
chen mit dem Vorjahreszeitraum insgesamt
um 142 Mill. Euro auf 1,129 Mrd. Euro ge-
stiegen.

Dabei nahmen die Zusagen in der Woh-
nungsbaufinanzierung sogar um 20% auf
649,5 (540,7) Mill. Euro zu, was das Unter-
nehmen unter anderem darauf zuriick-
flihrt, dass wegen der Abschaffung der Ei-
genheimzulage bis Jahresende 2005 noch
vermehrt Bauantrage gestellt wurden, die
jedoch erst in diesem Jahr die Genehmi-
gung erhielten. Weitere Griinde fiir den
Zuwachs seien die Entwicklung des Basis-
produktes Home Classic und die Implemen-
tierung der Vertriebssoftware Hypoline 5.0.
In der gewerblichen Immobilienfinanzie-
rung steigen die Zusagen um 33,1 Mill.
Euro auf 479,6 Mill. Euro. Im Staatskre-
ditgeschaft erhohten sich die Zusagen im
Vergleich zum Vorjahreszeitraum um 349%
auf 1,687 (1,259) Mrd. Euro.

Im Passivgeschdft wurden mit etwa 3,6
Mrd. Euro um 387 Mill. Euro mehr Refi-
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nanzierungsmittel aufgenommen als im
ersten Halbjahr 2005. Nach Abzug der
Riickflisse ergab sich ein Nettomittelab-
satz von knapp 100 Mill. Euro.

Die Bilanzsumme blieb mit knapp 34,2
Mrd. Euro nahezu konstant. Durch die Fal-
ligkeit stiller Beteiligungen nahm das haf-
tende Eigenkapital jedoch um etwa 30 Mill.
Euro auf 955,4 Mill. Euro ab. Zum Aus-
gleich wurde bereits in 2005 eine Tier 1-
Anleihe begeben.

In der Gewinn- und Verlustrechnung
stieg der Zinsiiberschuss um 11,6% auf
55,9 (50,1) Mill. Euro. Dennoch liegt der
Zins- und Provisionsitiberschuss mit 49,1
(48,9) Mill. Euro nur leicht tiber dem Vor-
jahr. Dies resultiert aus dem gednderten
bilanziellen Ausweis des Provisionsaufwan-
des, erklart das Kreditinstitut dazu. Ohne
diesen Effekt wére der Rohertrag um 9,0%
gestiegen.

Der Verwaltungsaufwand sank gegeniiber
dem Vergleichszeitraum um 3,8 Prozent
auf 25,0 (26,0) Mill. Euro. Davon entfielen
unveriandert 13,0 Mill. Euro auf die Perso-
nalkosten, wihrend die Sachkosten um 1,0
Mill. Euro auf 12,0 Mill. Euro abnahmen.

Obwohl sich der Bestand an wertberichtig-
ten Darlehen auf niedrigem Niveau stabili-
siert hat und die Einzelwertberichtigungen
weiter zurlickgingen, stieg doch die Risiko-
vorsorge von minus 8,5 Mill. Euro auf mi-
nus 17,5 Mill. Euro. Verrechnet mit dem
Bewertungsergebnis aus Finanzanlagen, das
durch Beteiligungsverkaufe auf 6,5 (minus
2,8) Mill. Euro gestiegen war, ergab sich ein
Vorsorgesaldo von minus 11,0 (minus 11,3)
Mill. Euro. Das Betriebsergebnis legte um
13,4 Prozent auf 13,5 (11,9) Mill. Euro zu.

Im Jahr 2005 verzeichnete die Pfandbrief-
bank im Hypothekenneugeschift einen
Anstieg um 52,7% auf 2,221 (1,454) Mrd.
Euro. Dieser beachtliche Zuwachs war nach
Angaben der Bank auf das niedrige Zinsni-
veau, die flache Zinsstruktur und den Weg-
fall der Eigenheimzulage zuriickzufiihren.
So erhohten sich die Wohnungsbaufinan-
zierungen um 36,7% auf 1,254 (0,917)
Mrd. Euro. Dabei ging die Prolongations-
quote auf 56,0% - nach 56,6% im Jahr
2004 - zurlck, weil Hypothekenkredite
durch die vermittelnde Bank abgeldst oder
durch Eigenmittel getilgt wurden. Ablo-
sungen durch andere Banken spielten nur
eine untergeordnete Rolle.
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Im gewerblichen Bereich nahmen die Hy-
pothekenzusagen um 80,0 Prozent auf
966,9 (537,0) Mill. Euro zu. Dabei erwies
sich das Auslandsgeschaft mit einem Zu-
wachs um 154,4% auf 590,8 Mill. Euro als
besonders dynamisch, wahrend das inlan-
dische Gewerbeimmobiliengeschaft mit
Neuzusagen in Hohe von 376,1 Mill. Euro
knapp unter dem Vorjahresniveau blieb.

Weil sich die Margensituation im Staats-
kreditgeschaft aus Sicht der Minchener
Hyp weiter verschlechterte und das Markt-
volumen nach dem Wegfall der Staatshaf-
tung fiir Landesbanken deutlich verringer-
te, gingen die Neuzusagen von 5,3 Mrd.
Euro auf 1,9 Mrd. Euro zurlick.

Zur Refinanzierung setzte die Bank brutto
6,418 (7,278) Mrd. Euro ab. Das sind 11,8%
weniger gewesen als 2004. Davon entfielen
rund 31% auf Jumbopfandbriefe, rund
34% auf Festzinsanleihen, rund 18% auf
strukturierte Anleihen und 17% auf vari-
abel verzinste Anleihen. Nach Abzug der
Riickfliisse belief sich der Nettoabsatz auf
1,0 (1,2) Mrd. Euro. Emittiert wurden Hy-
pothekenpfandbriefe in Hohe von 3,050
(1,552) Mrd. Euro, Offentliche Pfandbriefe
mit einem Gesamtvolumen von 1,377
(3,462) Mrd. Euro und nicht deckungs-
pflichtige  Schuldverschreibungen  (iber
1,657 (1,976) Mrd. Euro. Der Rest wurde als
Darlehen aufgenommen.

Die Bilanzsumme zum 31. Dezember 2005
betrug 34,015 (32,882) Mrd. Euro (plus
3,4%). Dabei nahm der Bestand an Hypo-
thekendarlehen wegen des hohen Neuge-
schafts um 3,3% beziehungsweise 371,8
Mill. Euro auf 11,8 Mrd. Euro zu. Gleichzei-
tig verminderte sich das Portfolio der
Staatskredite um 97,5 Mill. Euro oder 0,5%
auf 18,5 Mrd. Euro. Die Refinanzierungs-
mittel erreichten 32,2 Mrd. Euro - ein An-
stieg um 3,3%. Um kiinftiges Geschafts-
wachstum zu ermoglichen, hat die Bank
ihr Eigenkapital durch eine Tier 1-Anleihe
in Hohe von 140 Mill. Euro erhoht. Die stil-
len Beteiligungen stiegen auf 273,5 Mill.
Euro.

Nachdem die Bank im Jahr 2004 einen
deutlichen Einbruch im Betriebsergebnis
nach Risikovorsorge von 48,4 Mill. Euro
auf 16,8 Mill. Euro verbuchen musste, stieg
der Wert im Jahr 2005 auf 24,6 Mill. Euro.
Zu dieser Konsolidierung hat im Wesentli-
chen der Zinsiiberschuss beigetragen, der
gegeniiber 2004 um 24,6% auf 108,1

(86,8) Mill. Euro kletterte. Das Zins- und
Provisionsergebnis stieg um 15,5% auf
98,0 (84,9) Mill. Euro. Gleichzeitig wurden
die Verwaltungskosten um 2,6 Mill. Euro
auf 51,8 Mill. Euro reduziert. Hierzu trug
auch der Abbau von 44 Mitarbeitern auf
355 Beschéaftigte bei. Dadurch sank der
Personalaufwand auf 25,9 (27,9) Mill. Euro.

Wahrend 2004 noch ein Bewertungser-
gebnis aus Forderungen und Wertpapieren
von 30,2 Mill. Euro verzeichnet wurde, er-
maBigte sich dieser Aufwand 2005 auf
19,6 Mill. Euro. Gleichzeitig ergab sich
beim Bewertungsergebnis aus Finanzanla-
gen ein negativer Betrag von 1,5 Mill. Euro.
Im Jahr 2004 war hier durch Verkdufe von
Wertpapieren aus dem Anlagevermdgen
noch ein Uberschuss von 12,2 Mill. Euro
realisiert worden.

Personalien: Aufsichtsrat: Prof. Dr. Willi-
bald J. Folz (Vorsitzender), S.K.H. Herzog
Max in Bayern (stellvertretender Vorsitzen-
der); Vorstand: Erich Rddel (Sprecher),
Friedrich Munsberg, Dr. Bernhard Scholz

WL Bank

32% mehr aktives und passives Neuge-
schiaft 2006 - Bilanzsumme um 13%
gestiegen — 12% mehr Beschiftigte -
2005 war ,erfolgreichstes Jahr* — Jah-
resiiberschuss um 14% verbessert

Zum 5. Juli 2006 umfirmiert und mit neu-
em Corporate Design positioniert sich die
WL Bank AG Westfilische Landschaft Bo-
denkreditbank, Minster, innerhalb des
WGZ-Bank-Konzerns traditionell als Woh-
nungsbaufinanzierer sowohl im Retailge-
schaft also auch fiir die Wohnungswirt-
schaft und seit 2005 als Kompetenzcenter
fuir 6ffentliche Kunden.

Im ersten Halbjahr 2006 wuchs das Zu-
sagevolumen der Pfandbriefbank um 32%
auf 5,455 Mrd. Euro. Und obwohl der
Markt fiir Immobilienfinanzierungen als
schwierig beschreiben wird, haben die Pri-
marbanken des genossenschaftlichen Fi-
nanzverbunds dem Verbundunternehmen
doch private Baufinanzierungen in Hohe
von 383,6 Mill. Euro zugefiihrt. Dies ent-
spricht einem Plus von fast 40 Prozent im
Vergleich zur ersten Halfte des Vorjahres.
Inklusive der an die institutionelle Woh-



nungswirtschaft vergebenen Darlehen er-
reichten die Immobilienfinanzierungen ein
Volumen von 632,6 (618,8) Mill. Euro (plus
2,2%). Gewerbliche und sonstige Immobi-
lienfinanzierungen blieben mit 22,9 Mill.
Euro hinter dem anteiligen Wert des Vor-
jahres (31,8 Mill. Euro) zuriick. Den maB-
geblichen Anteil am Neugeschaft hatten
die Kommunalkredite. Sie stiegen im Peri-
odenvergleich um 37% auf 4,823 (3,511)
Mrd. Euro. Prolongiert wurden Darlehen in
Hohe von 122,2 (85,8) Mill. Euro.

Analog zur Ausweitung des Neugeschifts
wuchs auch das Refinanzierungsvolumen.
So wurden in den ersten sechs Monaten
dieses Jahres 6,427 (4,826) Mrd. Euro - ein
Drittel mehr als im ersten Halbjahr 2005 -
am Kapitalmarkt aufgenommen. Hiervon
entfielen 90% auf Pfandbriefe.

Die Bilanzsumme stieg um 13% auf 35,936
(31,791) Mrd. Euro. Dabei erhdhte sich der
Bestand an Hypothekendarlehen zum
30. Juni 2006 um 2,5% auf 7,276 (7,100)
Mrd. Euro, wahrend Kommunalkredite in
Hohe von 16,368 (14,713) Mrd. Euro (plus
11,2%) in den Biichern standen. Auf der
Passivseite beliefen sich die Hypotheken-
pfandbriefe auf ein Gesamtvolumen von
2,682 (2,551) Mrd. Euro und Offentliche
Pfandbriefe tber 22,314 (19,861) Mrd.
Euro. Das Eigenkapital blieb mit 286,6 Mill.
Euro konstant.

In der Gewinn- und Verlustrechnung
nahm der Zinsiiberschuss um 4,1% auf
45,2 (43,4) Mill. Euro zu, wahrend das Pro-
visionsergebnis mit minus 7,2 (minus 7,1)
Mill. Euro um 1,4% anstieg. Insgesamt er-
hohte sich damit der Zins- und Provisions-
tiberschuss um 4,7% auf 38,0 (36,3) Mill.
Euro. Dagegen stand ein um 11,2% gestie-
gener Verwaltungsaufwand von 16,9
(15,2) Mill. Euro, der zu mehr als der Half-
te aus Personalkosten in Hohe von 8,5
(8,2) Mill. Euro resultiert. Dass sich die
Zah! der Mitarbeiter im Periodenvergleich
um 12,0% auf 246 (220) erhohte, begriin-
det die Bank mit dem positiven Geschafts-
verlauf. Allerdings betraf ein GroBteil der
Neueinstellungen den administrativen Be-
reich, um die gestiegenen regulatorischen
Anforderungen wie Basel I, MaRisk sowie
neue Bilanzierungsvorschriften zu erfiil-
len. Einen deutlicheren Anstieg verzeich-
nete die Bank beim Sachaufwand (inklusi-
ve Abschreibungen), der mit 8,4 Mill. Euro
um 20% tiber dem Vorjahreswert von 7,0
Mill. Euro lag.

Nach Berlicksichtigung des Saldos der
sonstigen Aufwendungen und Ertrdge von
0,7 (0,5) Mill. Euro und einem Risikovorsor-
gesaldo von minus 7,2 (minus 7,7) Mill.
Euro errechnet sich fiir die erste Jahres-
halfte 2006 ein um 5,0% verbessertes Be-
triebsergebnis von 14,6 (13,9) Mill. Euro.

Das Geschiftsjahr 2005 bezeichnet die
Bank als ihr bisher erfolgreichstes. Mit
8,432 Mrd. Euro wuchs das gesamte Neu-
geschift einschlieBlich der Prolongationen
um 33,5%. So wurden die Immobilienfi-
nanzierungen von 757,2 Mill. Euro auf
1,278 Mrd. Euro ausgeweitet (plus 63,4%).
Dabei bildeten die Wohnungsbaukredite
mit einem Volumen von 1,174 (0,711) Mrd.
Euro (plus 65,1%) den Schwerpunkt. Zwar
erhohten sich die Zusagen flir gewerbliche
Immobilienfinanzierungen um 38,6% auf
63,6 (45,9) Mill. Euro, ihr Anteil am Neuge-
schaft blieb jedoch - wie die Bank betont
planmdBig - gering. Die Prolongationen
gingen um 27,8% auf 171,5 (237,4) Mill.
Euro zurlick.

Als Kompetenzcenter fiir 6ffentliche Kun-
den im WGZ-Bank-Konzern erweiterte die
WL Bank im vergangenen Jahr ihre Pro-
duktpalette und widmete sich verstarkt
den Themen Public Private Partnership und
Schuldenmanagement fiir die Kommunen.
Dies trug zum Anstieg des Neugeschafts-
volumens im Staatskreditgeschaft um 32%
auf 7,023 (5,319) Mrd. Euro bei.

Zur Refinanzierung nahm die Bank insge-
samt 9,653 (7,659) Mrd. Euro auf. Dies ent-
spricht einem Zuwachs um 26,0%. Dabei
ging der Bruttoerstabsatz an Hypotheken-
pfandbriefen um 63,3% auf 0,778 (2,122)
Mrd. Euro zuriick, wihrend Offentliche
Pfandbriefe im Gesamtvolumen von 7,657
(5,248) Mrd. Euro emittiert wurden (plus
45,9%). Gleichzeitig hat sich der Absatz
von sonstigen Schuldverschreibungen mit
501,9 (234,0) Mill. Euro mehr als verdop-
pelt. Darlehen wurden in Hohe von 67,8
(56,3) Mill. Euro aufgenommen.

Der Bestand an Hypothekendarlehen stieg
um 5,4% auf 7,100 (6,715) Mrd. Euro. Bei
den Kommunaldarlehen betrug der Zu-
wachs 22,1%. Sie erreichten zum Jahresul-
timo ein Volumen von 14,712 (12,046) Mrd.
Euro (plus 22,1%). Auf der Passivseite stan-
den Hypothekenpfandbriefe (iber 3,466
(3,286) Mrd. Euro (plus 5,5%) und Offent-
liche Pfandbriefe in Hohe von 15,121
(12,596) Mrd. Euro - ein Plus von 20%. Im

Ergebnis kletterte die Bilanzsumme von
26,084 Mrd. Euro auf 31,791 Mrd. Euro.
Das entspricht einer Zunahme um 21,9%.

Der Zinsiiberschuss wurde von 78,2 Mill.
Euro um 10,9% auf 86,8 Mill. Euro gestei-
gert. Bedingt durch das forcierte Vermitt-
lungsgeschaft der Partnerbanken, so die
Bank, erh6hten sich die Provisionsaufwen-
dungen um 16,0% auf 14,2 (12,2) Mill.
Euro. Damit nahm der Rohertrag um 9,9%
auf 72,6 (66,1) Mill. Euro zu.

Allerdings erhohte sich gleichzeitig der
Verwaltungsaufwand um 9,5% auf 30,5
(27,8) Mill. Euro, nach Aussagen des Insti-
tuts weil die Abschlussarbeiten des Projek-
tes ,Perspektive”, das den Kauf, Umbau
und Bezug der neuen Zentrale in Miinster
beinhaltete, diese GuV-Position belasteten.
Ebenfalls erhebliche Kosten verursachten
das Projekt Basel Il und die Vorbereitung
auf die IFRS-Bilanzierung. Zudem musste
im Vergleich zum Vorjahr der vierfache
Grundbeitrag - dessen Hohe sich nach der
Bilanzsumme richtet - an den genossen-
schaftlichen Sicherungsfonds (iberwiesen
werden. Die Risikovorsorge wurde um
10,0% auf 15,3 Mill. Euro reduziert. Damit
verblieb ein um 14,09% verbesserter Jahres-
tiberschuss von 14,7 (12,9) Mill. Euro.

Personalien: Aufsichtsrat: Franz-Josef
Méllers (Vorsitzender), Werner Bdhnke
(stellvertretender Vorsitzender); Vorstand:
Giinter Lampe, Helmut Rausch, Dr. Thomas
Sommer

R+V Versicherung

Beitriige der Gruppe um 1,9% gestiegen
- versicherungstechnischer Verlust von
minus 24 (minus 1) Mill. Euro - Zufiih-
rung zur Schwankungsriickstellung von
165 (106) Mill. Euro - Jahresiiber-
schuss im Konzern bei 156 (95) Mill.
Euro - Kapitalanlagebestand im Kon-
zern um gut 8% gestiegen — Senkung
der Verwaltungskostenquote im Zeitver-
lauf — Nutzenbilanz fiir den Verbund

Die R+V Versicherung hat ihren Ursprung
in der Genossenschaftsorganisation und ist
heute der Zentrale Versicherer der Ver-
bundgruppe. Entsprechend betont wird die
Bedeutung der Kooperation im genossen-
schaftlichen Verbund. In einer Art Nutzen-
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Bilanzen

R+V Gruppe im Geschiftsjahr 2005 H—

Geschiftsjahr 2005 2004 Veranderungen
in Mill. Euro in Prozent
Gebuchte Bruttobeitrage 8 466 8 305 1,9
Brutto-Aufwendungen fiir Versicherungsfalle des Geschaftsjahres 5751 5740 0,2
Laufende Ertrdge aus Kapitalanlagen 2 032 2028 0,2
Kapitalanlagen 44 674 | 41337 8,1
Anzahl der Versicherungsvertrage in Millionen 17,2 16,9 1,8
Mitarbeiter am 31. Dezember 11360 | 11305 0,5

bilanz werden die Leistungen der Gesell-
schaft fiir die Kunden und Vertriebspartner
aufgezeigt, angefangen von den Bankum-
satzen uber die Direktanlagen im Genos-
senschaftssektor bis hin zu Provisionszah-
lungen an die Primarstufe und die Dividen-
de (siehe Ubersicht). Mit einem Anteil von
74% ist die DZ Bank der groBte Einzelakti-
onar, gefolgt von der WGZ Bank mit 15,7%,

Volks- und Raiffeisenbanken mit zusam-
men 7,2%, genossenschaftlichen Beteili-
gungsgesellschaften mit 2,8% und Sonsti-
gen (0,3%). Mit ihren Einzelgesellschaften
ist das Unternehmen in allen Versiche-
rungsarten und -sparten des Schaden- und
Unfallversicherungs-, des Lebensversiche-
rungs- und Krankenversicherungsgeschafts
tatig. Darliber hinaus wird auch tGbernom-

R+V Konzern im Geschéftsjahr 2005 I —

2005 2004 Verdnderung
in Mill. Euro  in Mill. Euro in Prozent
Gebuchte Bruttobeitrdage 8139 8 057 +1,0
davon
- selbstabgeschl. Schaden-/Unfallversicherung 3316 3253 +19
- selbstabgeschl. Lebens-/Krankenversicherung 4345 3814 +139
- tibernommene Riickversicherung 478 990 - 51,7
Bruttoaufwendungen fiir Versicherungsfille 5402 5534 -24
Bruttoaufwendungen fiir Versicherungsbetrieb 1430 1726 -17.1
davon
- Abschlussaufwendungen 802 1013 -20,8
- Verwaltungsaufwendungen 628 713 -19
Versicherungstechnisches Bruttoergebnis gesamt 167 208 -19,7
Riickversicherung 26 102 - 74,5
Schwankungsriickstellung 165 106 + 55,7
Versicherungstechnisches Nettoergebnis gesamt -24 -1 -
Ergebnis aus Kapitalanlagen 2 285 1854 + 23,2
Nettoergebnis aus Kapitalanlagen* 2275 1836 + 23,9
Laufende Durchschnittsverzinsung in Prozent 4,6% 4,9% B O'iuPr:EtZ:nt_
Nettoverzinsung in Prozent 6,0% 5,2% + 0.8 Prozent-
punkte
Jahresiiberschuss vor Steuern 215 163 + 31,9
Jahresiiberschuss 156 95 + 64,2
Kapitalanlagebestand™ 41 169 38 037 + 8,2
darunter fondsgebundene Lebensversicherungen 2 066 1521 + 35,8
Bewertungsreserven per 31. Dezember 2 609 1770 + 47,4
in Prozent der Kapitalanlagen 6,7 4,8% + 1.9 Prozent-
punkte
Versicherungstechnische Riickstellungen netto 38 335 34 967 +9,6
davon fiir Inhaber von Lebensversicherungen 2 066 1521 + 35,8
Eigenkapital 1303 1218 +7,0
Anzahl der Versicherungsvertrdge in Millionen 16,9 16,4 + 3,0
Anzahl der Mitarbeiter am 31. Dezember 10 370 10 346 + 0,2
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menes Rickversicherungsgeschaft am in-
ternationalen Markt gezeichnet. Wie die
Ubersicht zur Gruppenstruktur zeigt, sind
die Gesellschaften tiberwiegend im Inland
angesiedelt.

Flankierend wurde in den vergangenen Jah-
ren Uber den Versicherungsschutz im enge-
ren Sinne hinaus ein Dienstleistungsangebot
entwickelt, das von mehreren Spezialge-
sellschaften abgedeckt wird, die sich vor
allem der Risikoberatung und der Betreuung
in Schadenfillen widmen. So versteht sich
die R+V Service Center GmbH als Allround-
Servicegesellschaft fiir Versicherungs- und
Assistanceleistungen. Die Unternehmens-
Managementberatungs GmbH (UMB) priift
und Ulberwacht die Kreditwirdigkeit von
Unternehmen und Privatpersonen und gibt
entsprechende Kreditempfehlungen. Die
Compertis Beratungsgesellschaft flir be-
triebliches  Vorsorgemanagement — mbH
erstellt Konzepte fiir betriebliche Versor-
gungswerke und berdt in Fragen der be-
trieblichen Altersversorgung.

Der R+V Immobilienbereich entwickelt,
erwirbt und vermietet Gewerbe-Immobili-
en und Ubernimmt das Facility-Manage-
ment. Als Partner bei Bauprojekten zéhlen
auBerdem Projekt-Steuerung und -Cont-
rolling zu den Aufgaben. Die Sprint GmbH
ist der Komplettanbieter fiir Dienstleistun-
gen rund ums Gebdude. Schwerpunkte bil-
den eine Ersthilfe- und Notdienstorganisa-
tion und alle Sanierungs- und Renovie-
rungsarbeiten nach Brand-, Wasser- und
Sturmschaden, nach Schiaden durch Ein-
bruch und Vandalismus. Und die Human-
Protect Consulting GmbH schlieBlich bietet
Unternehmen neben der psychologischen
Soforthilfe nach Uberfallen und anderen
belastenden Ereignissen  Schulungspro-
gramme zur Pravention.

Die Versicherungsgruppe insgesamt, zu der
neben dem R+V Konzern auch die R+V
Versicherungsvereine zéhlen, beschéftigte
zum Ende des Berichtsjahres 11 360 Mit-
arbeiter, von denen 1 495 (1 500) auf die
R+V Lebensversicherungs AG entfallen und
8 041 (7 615) auf die R+V Allgemeine Ver-
sicherung AG, als dem groBten Schaden-
und Unfallversicherer der Gruppe.

Der Blick auf die Beitragsentwicklung
zeigt fiir die Gruppe insgesamt ein Plus
von 1,9% auf 8,466 (8,305) Mrd. Euro. Da-
von entfallt der weitaus groBte Teil, nam-
lich 7,458 (6,939) Mrd. Euro (ein Plus von



Geschaftsjahr

2005

Bilanzen

in Mill. Euro

R+V Allgemeine Versicherung AG im Geschiftsjahr 2005 I—"
2004 Verinderungen

in Prozent

Gebuchte Bruttobeitriage 2 409 2 340 29
Brutto-Aufwendungen fiir Versicherungsfalle

des Geschéaftsjahres 1729 1673 33
Laufende Ertrdge aus Kapitalanlagen 215 266 -19,.2
Kapitalanlagen® 5656 5087 11,2
Eigenkapital 687 653 52
Anzahl der Versicherungsvertrage in Millionen 9,1 9,0 1.1
Mitarbeiter am 31. Dezember 8 041 7 615 5,6

* ohne Depotforderungen

Geschiftsjahr

2004

in Mill. Euro

R+V Lebensversicherung AG im Geschiftsjahr 2005 IE—"“

2005 Veridnderungen

in Prozent

Gebuchte Bruttobeitrdge 3277 3091 6,0
Brutto-Aufwendungen fiir Versicherungsfalle 2434 2416 0,7
Laufende Ertrdge aus Kapitalanlagen 1475 1459 1.1
Kapitalanlagen 29979 | 28 487 52
Eigenkapital 276 276 -
Riickstellung fiir Beitragsriickerstattung in Mrd. Euro 3,03 2,38 27.3
Versicherungsbestand - Anzahl der Vertrdge in Tausend 4392 4401 -0,2
Neuzugang (laufender Beitrag fiir ein Jahr und Einmalbeitrige) 744 987 - 24,6
Mitarbeiter am 31. Dezember 1494 1500 -04

Nutzenbilanz fiir den Verbund: ,Leistungen von R+V fiir Kunden

und Vertriebspartner" in den Geschiftsjahren 2005 und 2004 I

2005 2004

Bankumsatze von R+V

38,2 Mrd. Euro

31,9 Mrd. Euro

davon wurden lber genossenschaftliche Finanzinstitute abgewickelt 98,5% 97.3%
Versicherungsleistungen von R+V (Schadenzahlungen 4,4 Mrd. Euro | 4,3 Mrd. Euro
und Ablaufleistungen)

davon flossen auf Kundenkonten der genossenschaftlichen Banken 65,5% 66,0%
Volumen der gesamten Ablaufleistungen von R+V 1,8 Mrd. Euro| 1,6 Mrd. Euro

Ruickkaufswert der R+V-Lebensversicherungen im Bankenbestand
(inklusive Uberschussbeteiligung)

19,0 Mrd. Euro

18,7 Mrd. Euro

Direktanlagen von R+V im Genossenschaftssektor

19,8 Mrd. Euro

17,1 Mrd. Euro

darunter Refinanzierungsdarlehen 2,4 Mrd. Euro 2,4 Mrd. Euro
Hypothekendarlehen 3,7 Mrd. Euro 3,8 Mrd. Euro
Vom Genossenschaftssektor an R+V vermittelte Kapitalanlagen 8,0 Mrd. Euro 7,8 Mrd. Euro
Anteil des Brutto-Anlagevolumens, den R+V im oder iiber den
Genossenschaftssektor platziert hat 67,0% 67,0%
Durchschnittlicher Anteil des Vermittlungsgeschéfts der
genossenschaftlichen Banken mit R+V-Produkten am Betriebsergebnis 2,8 Mrd. Euro
nach Bewertung (vorldufig) -
Provisions- und Bonifikationszahlungen von R+V an 234,3 Mill. Euro | 444,4 Mill. Euro
die Volksbanken und Raiffeisenbanken
(ohne Vergiitung Restkredit von Norisbank) - -
Brutto-Dividende aus 2005 73,1 Mill. Euro| 61,8 Mill. Euro
das entspricht vom dividendenberechtigten Grundkapital 25,0% 21,2%
Beitrdge von R+V an die genossenschaftlichen Verbande 2,1 Mill. Euro 1,6 Mill. Euro

Quelle: R+V Versicherung AG, Konzerngeschaftsberichte 2004 und 2005
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7,5%) auf die Erstversicherer im Inland. Im
Einzelnen bringt es die Lebensversicherung
auf 4,032 (3,654) Mrd. Euro, die Pensions-
versicherung auf 132 (86) Mill. Euro, die
Krankenversicherung auf 145 (129) Mill.
Euro und die Schaden-/Unfallversicherung
auf 3,148 (3,071) Mrd. Euro.

Der R+V Konzern weist im Berichtsjahr
2005 den versicherungstechnischen Ver-
lust fiir eigene Rechnung mit minus 24
(minus 1) Mill. Euro aus. Er setzt sich
zusammen aus einem versicherungstech-
nischen Verlust im selbst abgeschlossenen
Schaden- und Unfallversicherungsgeschaft
in Hohe von 97 Mill. Euro, einem versiche-
rungstechnischen Gewinn im selbst abge-
schlossenen  Lebensversicherungsgeschaft
von 119 Mill. Euro, einem versicherungs-
technischen Gewinn im selbst abgeschlos-
senen Krankenversicherungsgeschaft von
8 Mill. Euro sowie einem versicherungs-
technischen Verlust im Gbernommenen
Riickversicherungsgeschaft in Hohe von 54
Mill. Euro. Berlicksichtigt man hierbei, dass
in dem versicherungstechnischen Verlust in
Hoéhe von 24 Mill. Euro eine Zuflihrung zur
Schwankungsriickstellung und &hnlichen
Rickstellungen von 165 (106) Mill. Euro
enthalten ist, ergibt sich fiir den R+V Kon-
zern 2005 vor der Zufiihrung zur Schwan-
kungsrickstellung und dhnlichen Riickstel-
lungen ein versicherungstechnisches Er-
gebnis in Hohe von 141 (105) Mill. Euro.

Die Kapitalanlagen in der Gruppe sum-
mieren sich auf 44,674 (41,337) Mrd. Euro,
wobei von den 41,169 (38,037) Mrd. Euro
im Konzern 29,979 (28,487) Mrd. Euro auf
die Lebensversicherung AG und 5,656
(5,087) Mrd. Euro auf die Allgemeine Versi-
cherung AG entfallen. Dass das Kapitalan-
lageergebnis um 23,2% auf 2,3 Mrd. Euro
stiegt, fiihrt das Unternehmen nicht zu-
letzt auf seine Ulber dem Marktdurch-
schnitt liegende Aktienquote von 15% zu-
riick. Mit 63% der Kapitalanlagen liegt
freilich der Schwerpunkt der Kapitalanla-
gen in Renten direkt oder in entsprechen-
den Fonds. Die auf 4,6 (4,9)% gesunkene
laufende Durchschnittsverzinsung (Rela-
tion aus dem ordentlichen Ergebnis aus
Kapitalanlagen und dem Mittelwert des
Kapitalanlagebestandes ohne Depotforde-
rungen) sowie die von 5,2 auf 6,0% ange-
stiegene Nettoverzinsung (als Relation aus
Nettoergebnis aus Kapitalanlagen ohne
Zinsen auf Depotforderungen und dem
Mittelwert des Kapitalanlagebestandes
ohne Depotforderungen) stellt die Gesell-



schaft die Verzinsung von zehnjdhrigen
Bundesanleihen gegeniiber, die im Be-
richtsjahr mit 3,3 (4,0)% rentierten. Mit
einem Plus von 64% erreichte der Jahres-
iiberschuss 156 Mill. Euro. Vorstand und
Aufsichtsrat der R+V Versicherung AG ha-
ben der Hauptversammlung daraufhin eine
Erhdhung der Dividende um 18,2% auf
73,1 Mill. Euro vorschlagen.

Der Blick auf einzelne Gesellschaften be-
ziehungsweise Sparten zeigt fiir die R+V
Lebens- und Pensionsversicherer Neuge-
schéftsbeitrdge, die zum dritten Mal, nach
1999 und 2004 iber 1 Mrd. Euro (rund
1,12 Mrd. Euro) lagen, gegeniiber dem
Ausnahmejahr jedoch 2004 einen Rick-
gang von rund 20% bedeuten. Den Markt-
anteil in diesem Bereich beziffert die
Gesellschaft auf 55 (5,3)%. Die Uber-
schussbeteiligung bleibt unverdndert, die
laufende Gesamtverzinsung der R+V Le-
bensversicherung AG betrdgt weiterhin
4,5 Prozent. Die Stornoquote sieht das Un-
ternehmen mit 3,6 (3,8)% ebenso unter
dem Marktdurchschnitt (5,0%) wie die
Verwaltungskostenquote mit 2,2%.

In der Krankenversicherung stieg die Zahl
der vollversicherten Personen um 9%, die
der Zusatzversicherten um 23,5%. Produk-
tivitatssteigerungen wirkten sich beim
Krankenversicherer positiv aus: Die Verwal-
tungskostenquote konnte um 0,3 Prozent-
punkte auf 2,3% gesenkt werden.

Die Schaden-/Unfallversicherer der R+V
weisen eine Betriebskostenquote von
24,6% auf, die Schadenquote stieg von
69,8 auf 71,2%. Die kombinierte Schaden-
Kostenquote (combined ratio) wird mit
95% beziffert. In der Hauptsparte Kfz-Ver-
sicherung meldet das Unternehmen zum
Jahreswechsel 2005/2006 ,unterm Strich”
einen Zugewinn von 90 000 Neukunden,
bei den Beitrdgen in Hohe von 1,4 Mrd.
Euro jedoch ein Minus von 0,4%. Dennoch
konnte man damit eigener Einschédtzung
nach Marktanteile gewinnen, da man fir
den Markt von mehr als 2% Beitragseinbu-
Ben ausgeht. Durch die Unfallversicherung
mit Beitragsriickgewéhr, so die Einschat-
zung, konnten die Beitrdge in der Unfall-
versicherung um 2,5% gesteigert werden
(Branche 0,5%). Die Haftpflichtversiche-
rung legte um 4,6% zu, der Marktdurch-
schnitt wird mit 3,5% angegeben.

Das Riickversicherungsgeschift sieht die
Gesellschaft durch einen Sondereffekt be-

einflusst. Dass die Rickversicherungsbei-
trdge des Konzerns gleich um 51,7% auf
rund 480 Mill. Euro zuriickgingen, wird je-
denfalls auf einen Bilanzierungseffekt zu-
riickgefiihrt. Hintergrund: 2004 hob R+V
die zeitversetzte Bilanzierung im Sachge-
schaft der Riickversicherung auf. Als Folge
davon flossen zwei Abrechnungsjahre in
die Bilanz 2004 ein. 2005 ist dieser Effekt
tberwunden.

Um den Fortschritt der Unternehmensent-
wicklung der R+V zu dokumentieren, und
vielleicht auch die Amtszeit des Ende April
in den Ruhestand verabschiedeten Vor-
standsvorsitzenden ein wenig zu wiirdigen,
lenkt die Gesellschaft den Blick der Ent-
wicklung auf den Zeitverlauf. Wahrend die
gesamte Branche im Inland in den letzten
zehn Jahren ihre Beitrdge um gut 40%
steigerte, legte R+V eigenen Zahlen nach
um 80% zu. Ihre Beitragseinnahmen konn-
te die gesamte Gruppe demnach in diesem
Zeitraum bei nahezu gleich bleibender
Mitarbeiterzahl verdoppeln.

Die Kundenzahl stieg seit 1995 um 53,3%
auf 6,9 Millionen. lhre Produktivitatsfort-
schritte fiihrt die Gesellschaft maBgeblich
auf Umstrukturierungen und den Einsatz
neuer Techniken zuriick. So vermeldet sie
in den Schaden-/Unfallversicherungen eine
Senkung der Verwaltungskostenquote
seit 1998 um fast drei Prozentpunkte auf
11,7%. Die der R+V Krankenversicherung
konnte diese Kennzahl in diesem Zeitraum
auf 2,3% halbieren. Und in der Lebensver-
sicherung verbesserte sich die Verwal-
tungskostenquote um 0,7 Prozentpunkte
auf 2,2%.

Im ersten Quartal stiegen die Beitrdge des
inldndischen  Erstversicherungsgeschaftes
um 2,4%. Von Januar bis Marz 2006 wuch-
sen die R+V Lebens- und Pensionsversiche-
rer um 2,6%. Steigende Nachfrage gab es
nach Angaben der Gesellschaft vor allem
bei fondsgebundenen Versicherungen, in
der betrieblichen Altersversorgung und bei
der Riester-Rente: Rund 20 000 Riester-
Vertrage wurden im ersten Quartal ver-
kauft. Die Krankenversicherung konnte in
den ersten drei Monaten 2006 ihre Beitra-
ge um 18,4% erhohen, die Schaden-/Un-
fallversicherer um 1,9%.

Personalien: Aufsichtsrat: Dr. Christopher
Pleister (Vorsitzender), Ulrich Birkenstock
(stellvertretender Vorsitzender), Dr. Ulrich
Brixner (stellvertretender Vorsitzender);

Vorstande der R+V Versicherungsgrup-
pe: Dr. Jiirgen Forterer (bis 30. April 2006),
Dr. Friedrich Caspers, (ab 1. Januar 2006,
Vorsitzender ab 1. Mai 2006), Jorg Bork,
Frank-Henning Florian, Dr. Christoph Lam-
by, Hans-Christian Marschler, Bernhard
Meyer, Thomas Miiller, Rainer Neumann,
Rainer Sauerwein, Hans-Dieter Schnorren-
berg, Tassilo Sigg, Giinter Wego, (bis
31. Dezember 2005), Peter Weiler, Dr. Jiir-
gen Werner

VR-Leasing

Erstmalige Berichterstattung nach IFRS
- Présenz in zehn Lindern Mittel- und
Osteuropas — Ergebnis der gewdhnli-
chen Geschiftstitigkeit bei 57,3 (30,7)
Mill. Euro - Eigenkapitalrendite bei
25,7% - Cost Income Ratio bei 61,2%
- Primarbanken als wichtigster Absatz-
kanal - Leasingangebote iiber ein inter-
netbasiertes Tool

Die VR-Leasing-Gruppe versteht sich im
genossenschaftlichen Finanzverbund als
Spezialist fiir Mobilien- und Immobilien-
leasing. Ergénzt wird das Portfolio um die
Geschiftsbereiche Factoring, Zentralregu-
lierung und Investitionskredite sowie ver-
schiedene Serviceleistungen, wie Fuhrpark-
oder Baumanagement. Ahnlich wie die
Deutsche Leasing im Sparkassensektor sol-
len die besonderen Objektkenntnisse fiir
Fahrzeuge, Maschinen und Immobilien das
Finanzierungsangebot der Primarstufe er-
ganzen - in diesem Fall also der Volks- und
Raiffeisenbanken.

Dariiber hinaus ist die Gruppe in Deutsch-
land Vertriebs- und Kooperationspartner
von mehr als 2 500 mittelstdndischen Her-
stellern und Handlern. Uber die Grenzen
hinaus agiert die genossenschaftliche Lea-
sing-Gesellschaft mittlerweile in zehn Lan-
dern Mittel- und Osteuropas mit eigenen
Tochter- und Beteiligungsgesellschaften.
Die Kunden und Partner werden dber ein
flichendeckendes Standortnetz von rund
2 300 Mitarbeitern betreut. Zu den Unter-
nehmen der Gruppe gehoren BFL Leasing,
Lombard Pénziigyi és Lizing, Ungarn, VB
Leasing International Holding, Wien, die
VR Diskontbank sowie VR Factorem.

Letztere bietet die Umwandlung von For-
derungen aus Lieferungen und Leistungen
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Bilanzen

in Liquiditat. Damit verbunden ist die 100-
prozentige Ubernahme der Ausfallrisiken
sowie das Debitorenmanagement. Der Fac-
toring-Umsatz konnte im Berichtsjahr um
gut 27% von 711 Mill. Euro im Vorjahr auf
907 Mill. Euro gesteigert werden. Das
Unternehmen betreut dabei lberwiegend
kleine und mittelstandische Kunden des Fi-
nanzverbunds mit vergleichsweise niedri-
gen Umsatzen pro Vertrag. Auf Kundenseite,
so heiBt es im Geschaftsbericht, waren vor
allem Full-Service-Vertrdge nachgefragt.

Die VR Diskontbank offeriert Einkaufsko-
operationen und Verbundgruppen eine
bankgestiitzte Zentralregulierung sowie
ein umfassendes Liquiditats- und Risiko-
management. Im Zentralregulierungsge-
schiaft lag das Unternehmen mit einem
Umsatzvolumen von 6,53 (6,967) Mrd. Euro
unter dem Vorjahresniveau. Mit dem Fi-
nanzprodukt Investitionskredite bietet es
in Zusammenarbeit mit der VR-Leasing
eine alternative Finanzierungsform zu Lea-
sing und Mietkauf an, die seiner Einschat-
zung nach auf gute Resonanz getroffen
ist. Mitte 2005 wurde zudem mit der Refi-
nanzierung von mittelgroBen Leasingge-
sellschaften lber Forfaitierung und Kredi-
tierung begonnen. Mit der Etablierung
weiterer komplementérer Kreditprodukte
im Bereich der Absatz- und Investitionsfi-
nanzierung soll die Weiterentwicklung der
Gruppe zum Komplettanbieter lber die
gesamte Wertschopfungskette vorange-
trieben werden.

Im Konzern betrug das Ergebnis nach Risi-
kovorsorge 172,1 (142,1) Mill. Euro. Das
Ergebnis der gewohnlichen Geschaftsti-
tigkeit konnte um 87% auf 57,3 (30,7)
Mill. Euro gesteigert werden. Und der Jah-
restiberschuss wird mit 29,3 (18,1) Mill.
Euro ausgewiesen. Das ohnehin stérkste
Geschiftsfeld Leasing ist mit einem Neu-
geschiftsvolumen von 3,496 (3,091) Mrd.
Euro weiter gewachsen. Die Zahl der neu
abgeschlossenen Leasingvertrage erhohte
sich um Uber zehn Prozent auf 139 322
(125909). Im zuriickliegenden Geschifts-
jahr erzielte die VR-Leasing einen Sub-
stanzwert von 544,6 Mill. Euro. Das Eigen-
kapital stieg um knapp 12% auf 213 Mill.
Euro. Die Eigenkapitalrendite (ROE) konnte
von 17,5 auf 25,7% gesteigert werden. Das
Aufwand-Ertrag-Verhiltnis (CIR) reduzier-
te sich von 68,6 auf 61,2%. Den Konzern-
abschluss hat das Unternehmen fiir 2005
erstmals nach den IFRS-Vorschriften er-
stellt.
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Der Blick auf das Inlandsgeschift zeigt
beim Leasing einen Volumensanstieg um
7% auf 1,92 Mrd. Euro. Als vergleichsweise
stark stuft das Unternehmen dabei das
Mobilienleasing ein, dem ein Wachstum
von 9% bescheinigt wird. Das Neuge-
schaftsvolumen betrug 2005 in diesem Be-
reich 1,59 Mrd. Euro, im Immaobilienleasing
245 Mill. Euro (plus 4,6%).

Besonderes Augenmerk legt die VR-Leasing
traditionell auf das von den Primérban-
ken vermittelte Geschift. Einen wesent-
lichen Anteil schreibt das Unternehmen
dem von den Volks- und Raiffeisenbanken
generierten Leasingvolumen im Bereich
Mobilien zu, das um 38% auf 836 Mill.
Euro wuchs. Als wichtigste Objekte werden
neben Fahrzeugen auch Maschinen und IT-
Anlagen genannt. Im Bereich Immobilien-
leasing lag das von der Priméarstufe vermit-
telte Volumen bei rund 196 Mill. Euro und
machte damit 80% des Neugeschafts aus.
Zum Geschaftsbereich Factoring trugen die
genossenschaftlichen Primérbanken mit
einem Anteil von gut 90% bei.

Die VR-Leasing-Gruppe
im Geschiftsjahr 2005 I

| 2005 | 2004

Leasing

Neugeschaft* 3496,0 3091,0
(in Mill. Euro)

Neugeschaft* (in Stiick) 139 322,0| 125 909,0
Leasingobjekte zu Anschaf-| 10 884,0| 10 042,0

fungs-/Herstellungskosten*
(in Mill. Euro)

Vertragsbestand* (Anzahl)

382 007,0| 331 267,0

Factoring

Neugeschift (in Mill. Euro) | 9070 7110
Zentralregulierung

Neugeschft (in Mill. Euro) 6 530,00 6967,0
Bilanzsumme** 4376,0 3634,0
(in Mill. Euro)

Eigenkapital™ 213,0 191,0
(in Mill. Euro)

Ergebnis nach Risiko- 1721 1421
vorsorge™ (in Mill. Euro)

Ergebnis der gewdhnlichen 573 30,7
Geschaftstatigkeit™

(in Mill. Euro)

Jahresiiberschuss™ 29,3 18,1
(in Mill. Euro)

Mitarbeiter 1 540,0 1430,0
(Jahresdurchschnitt)

*

inkl. Auslandsbeteiligungen

** Konzernabschluss fiir 2005 erstmals nach den
Vorschriften der International Financial Reporting
Standards (IFRS)

An das internetbasierte Tool VR-Leasy-
Online, mit dem in den Banken schnell und
unkompliziert Leasingangebote kalkuliert
und Vertrdge erstellt werden kdnnen, wa-
ren bis zum Ende des Berichtsjahres 406
Volks- und Raiffeisenbanken angeschlos-
sen - ein Plus von 150 gegeniiber dem
Vorjahr. Rund 1000 Banken publizieren
dariiber hinaus mittlerweile den 2003 ein-
gefiihrten Car-Configurator ,www.wunsch-
auto.de” auf ihren Websites.

Immer mehr an Bedeutung gewinnen fiir
die VR-Leasing nach wie vor die Aus-
landsmirkte. Im vergangenen Jahr stieg
der Leasingumsatz im Auslandsgeschaft
um 22% auf insgesamt 1,57 Mrd. Euro.
Ein groBes Netzwerk im Ausland, so heiB3t
es im Geschaftsbericht, hilft dabei, der
steigenden Nachfrage mittelstandischer
Unternehmen - vor allem in Mittel- und
Osteuropa - nach Ldsungen im Bereich
der Absatz- und Investitionsfinanzierung
gerecht zu werden. Das vor zehn Jahren
mit der Osterreichische Volksbanken AG
gegriindete Joint Venture VB Leasing In-
ternational erreichte mehr als 1 Mrd. Euro
- das entspricht einem Plus von 269%.
Ausdriicklich erwahnt wird auch die un-
garische Tochtergesellschaft Lombard Li-
zing. lhr gelang es, den Umsatz um rund
69 Mill. Euro auf 552,8 Mill. Euro zu er-
hohen.

In ihrem Ausblick auf das laufende Jahr
berichtet die Gesellschaft fiir das erste
Quartal bei den Fahrzeugfinanzierungen
von einem Anstieg um 21% im Vergleich
zum Vorjahr. Das Neugeschaftsvolumen
liegt bei 187,7 Mill. Euro. Um 28% wuchs
das Leasing von Maschinen. Hier verzeich-
net die Gesellschaft ein Neugeschaftsvolu-
men von 176,1 Mill. Euro fiir die ersten
drei Monate. Das Auslandsgeschéft legte
im gleichen Zeitraum um 26% zu. Im In-
land erwartet man neue Impulse durch die
weitere Vernetzung mit den Primarbanken
und die neue Ausgestaltung des Tools VR-
Leasy-Online, mit der den Firmenkunden-
betreuern ein schneller und einfacher Ab-
schluss von Leasingvertragen in einer Hohe
von bis zu 125000 Euro ermdglicht wer-
den soll.

Personalien: Aufsichtsrat: Dr. Thomas
Duhnkrack (Vorsitzender), Michael Fraed-
rich (stellvertretender Vorsitzender); Vor-
stand: Reinhard Godel (Vorsitzender), Peter
Dieckmann (stellvertretender Vorsitzender),
Ludwig W. Schott





