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Die Deutsche Hypo ist kompetenter Partner bei der 
Finanzierung von größeren Immobilienprojekten auf  
nationaler und internationaler Ebene und tritt im Rahmen 
des Staatskreditgeschäfts als Finanzierer vorwiegend 
im Bereich der Europäischen Gemeinschaft auf. Seit 
Januar 2008 bildet die Deutsche Hypo das Kompe-
tenzzentrum für das Kerngeschäftsfeld Gewerbliche 
Immobilienfinanzierung im Nord/LB-Konzern. Durch 
die Bündelung aller Konzernaktivitäten des Geschäfts-

felds unter dem Dach der Deutschen Hypo wird eine 
deutliche Steigerung der nationalen und internationalen 
Marktposition für Kunden und Investoren der Bank 
erreicht. Mit einer Bilanzsumme von über 35 Mrd. 
Euro ist die Deutsche Hypo als Pfandbriefbank eine 
fest etablierte Marktgröße. Das Neugeschäftsvolumen 
der beiden Hauptgeschäftsfelder betrug im Durch-
schnitt der vergangenen drei Jahre über sechs Mrd. 
Euro.

Deutsche Hypothekenbank 
(Actien-Gesellschaft) · Personalabteilung 
Georgsplatz 8 · 30159 Hannover 
bewerbung@deutsche-hypo.de

Im Rahmen unserer Wachstumspflege suchen wir am Standort Hannover Sie als 

Credit Analyst (m/w)  – Inland –
Sie sind für das Kreditneugeschäft – von der Bearbeitung eingehender Kreditanträge über die Bonitäts- und 
Objektprüfung bis hin zur Auszahlung und Kreditabwicklung – zuständig. Darüber hinaus unterstützen Sie unsere 
Akquisitionstätigkeiten und betreuen einen eingegrenzten Kundenkreis im Kreditbestandsgeschäft mit dem 
Schwerpunkt komplexe und anspruchsvolle gewerbliche Kreditengagements. 

Sie verfügen über eine Ausbildung zum/zur Bank-/Sparkassenkaufmann/-kauffrau sowie über eine qualifizierte 
Weiterbildung, z. B. zum/zur (Bank- bzw. Sparkassen-)Betriebswirt/-in, Immobilienökonom/-in, bzw. über ein wirt-
schaftswissenschaftliches Studium. Ferner besitzen Sie gute Kenntnisse im Beleihungsgeschäft sowie mehrjährige 
Erfahrung im gewerblichen Immobiliengeschäft und in der Kreditanalyse. Idealerweise bringen Sie sicheres 
Englisch in Wort und Schrift sowie Routine im Umgang mit MS Office mit. Flexibilität, Verhandlungsgeschick und 
Durchsetzungsvermögen runden Ihr Profil ab. 

Bei uns finden Sie interessante Aufgabengebiete, die Sie weitgehend selbstständig bearbeiten und weiterentwickeln. 
Entsprechend Ihren Wünschen und Stärken werden wir den Schwerpunkt Ihres Aufgabengebiets gemeinschaftlich 
festlegen. Die Sozialleistungen unserer Bank sind vorbildlich.

Ihre aussagefähigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung, Ihres frühestmöglichen Ein-
trittstermins und der Job-ID 201045-rd richten Sie bitte, gern auch per E-Mail, an:
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Stabile Einnahmen vor Rendite

Durch die Wirtschafts- und Finanzkrise 
sind viele Investoren in Geschlossene 
Fonds deutlich vorsichtiger geworden 
und schauen kritischer auf ihr Invest­
ment. Laut einer Umfrage des Vermö­
gensberaters Dima24.de unter 1 126 
privaten Anlegern in Geschlossene 
Fonds suchen 65,3 Prozent jetzt geziel­
ter nach Informationen zu den Fonds 
und deren Initiatoren. 60,8 Prozent 
beobachten die Performance der eige­
nen Fonds jetzt intensiver. Trotzdem 
hält die wirtschaftliche Entwicklung 
zwei von drei Teilnehmern nicht von 
der Zeichnung neuer Fondsanteile ab. 

Als wichtigstes Kriterium für die Anlage 
in Geschlossene Fonds gaben 93 Pro­
zent stabile Einnahmen an. Dies ist 
damit deutlich wichtiger als eine hohe 
prognostizierte Rendite. Für eine zu­
sätzliche Sicherheit sorgt bei 66 Pro­
zent ein hoher Eigenkapitalanteil. Für 
über 50 Prozent der Teilnehmer ist die 
Meinung von unabhängigen Rating-

Geschlossene Fonds

Agenturen ein wichtiger Faktor bei der 
Auswahl einer Beteiligung. Hinzu 
kommt die Relevanz von kurzen Lauf­
zeiten, mit der sich zwei Drittel der 
Anleger eine gewisse Flexibilität erhal­
ten wollen. 

Ihre Investitionsentscheidungen treffen 
die Befragten auf Basis von Informati­
onen aus drei Bereichen: An erster 
Stelle stehen die Unterlagen des Emis­
sionshauses. Die Leistungsbilanz ist für 
81,2 Prozent eine wichtige oder sogar 
sehr wichtige Informationsquelle. Zu­
dem beeinflussen die Daten und Fakten 
des Fondsprospekts bei zwei von drei 
Befragten die Anlageentscheidung. 
73,7 Prozent informieren sich in der 
Wirtschaftspresse und für 49 Prozent 
ist die zusätzliche Meinung eines unab­
hängigen Beraters eine wichtige Unter­
stützung. Dagegen bezeichnen 66,5 
Prozent die Beratung durch die Haus­
bank für ihre Entscheidungsfindung als 
irrelevant oder unwichtig.
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