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Daten und Fakten zum Private Banking
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Cost Income Ratio im Private Banking (Angaben in Prozent) 

 Vermögen der „High Net Worth Individuals”*) (Angaben in Billionen US-Dollar)
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Die zehn größten Märkte vermögender Privatleute (Angaben in Millionen Personen mit einem Vermögen ab einer Million US-Dollar)

Quelle: Capgemini World Wealth Report 2012  *) mit einem verfügbaren Vermögen ab einer Million US-Dollar

Quelle: Capgemini World Wealth Report 2012

Quelle: McKinsey Private Banking Survey 2012




