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Daten und Fakten zur Bedeutung von Prämien im Vertrieb
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nein

ja, habe hauptsächlich
deswegen abgeschlossen

ja, habe auch deswegen
abgeschlossen

ja, war aber für Abschluss
nicht entscheidend Versicherungen

Geldanlage

Quelle: Heute und Morgen, Sommerschlussverkauf in der Finanzdienstleistung n = 985 (Versicherungen) beziehungsweise 1 004 (Geldanlage)

Quelle: Heute und Morgen, Sommerschlussverkauf in der Finanzdienstleistung n = 965
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Quelle: Heute und Morgen, Sommerschlussverkauf in der Finanzdienstleistung n = 964

Bedeutung von Prämien für das Cross-Selling (Angaben in Prozent)   
Ich kann mir grundsätzlich vorstellen, bei meiner jetzigen Bank ein weiteres Produkt abzuschließen, wenn ich dafür eine attraktive Prämie bekomme   

Bedeutung von Geldanlagen und Rabatten für den Vertrieb von Geldanlagen und Versicherungen (Angaben in Prozent)
Frage: Haben Sie schon einmal eine Geldanlage oder eine Versicherung abgeschlossen und dabei einen Rabatt oder eine Prämie erhalten?

Bedeutung von Prämien für den Kontowechsel  (Angaben in Prozent)
Ich kann mir grundsätzlich vorstellen, meine Kontoverbindung zu wechseln, wenn ich dafür eine attraktive Prämie bekomme


