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Firmenpolicen: Cross-Selling-Hilfe von der Politik

Zu behaupten, die Allfinanz hdnge am
Tropf der Politik, wdre sicher zu hoch ge-
griffen. Wichtige Unterstltzung flr den
Vertrieb hat es seit einiger Zeit aber durch-
aus gegeben. Im Privatkundengeschdft
hangelt man sich von Schlussverkauf zu
Schlussverkauf: bei der Kapitallebensver-
sicherung vor der Reduzierung des bishe-
rigen Steuerprivilegs; im Riester-Geschaft
vor der Einfhrung der fur Mdnner als
weniger attraktiv geltenden Unisex-Tarife;
im Fondsgeschdft aktuell vor Inkraftireten
der Abgeltungssteuer mit dem Hinweis auf
die Steuerfreiheit von Erirtigen aus bis En-
de 2008 erworbenen Fondsanteilen. Und
das bAV-Geschdft, bei dem die Sozial-
abgabenfreineit der Beitrdge zundchst das
wichtigste Vertriebsargument war, profitiert
nach einem Durchhdnger in den lefzfen
Monaten erneut von der Entscheidung
der Bundesregierung, die BeitrGge zur
betrieblichen Altersversorgung auch wei-
terhin sozialversicherungsbeitragsfrei zu
stellen.

Neue Haftungstatbestéinde

Ganz so deutlich ist die Vertriebshilfe der
Politik beim Verkauf von Versicherungsver-
trégen an Unternehmenskunden nicht.
Doch auch hier hat der Gesetzgeber dem
Geschaft neue Impulse gegeben. Anders
als im Privatkundengeschaft gehtf es hier
freilich weniger um Anreize fur den Ab-
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schluss bestehender Produkte oder um
Vorzieheffekte, sondern um neu geschaf-
fene Haftungstatbestdnde, fur die die As-
sekuranz die entsprechenden Produkte auf
den Markt bringt. Mit anderen Worten: Die
neuen Gesetze fordern das Cross-Selling.
So hat die Einfuhrung des Allgemeinen
Gleichbehandlungsgesetzes dem Rechfs-
schutz- beziehungsweise Haftpflicht-Ver-
sicherungsschutz der Unternehmen eine
vollig neue Facette hinzugeflgt, mit dem
die bislang schwer einschdfzbaren Risiken
abgesicherf werden konnen.

Umweltschadensgesetz:
Fast alle Unternehmen betroffen

Ebenfalls mit neuen Policen reagiert hat
die Versicherungsbranche auf das Inkraft-
treten des neuen Umweltschadensgesetzes
am 14. November 2007. Mit diesem Ge-
sefz wird die Haffung Gewerbetreibender
fur jede Art von Umweltschdden verschdrft.
Rickwirkend vom 30. April 2007 kdnnen
Behdrden Unternehmen, Vereine oder
Freiberufler auffordern, Schdden an ge-
schufzfen Tieren, Pflanzen und Lebens-
rdumen zu sanieren, die durch jede Art
von Verschulden hervorgerufen wurden.
Flr Unternehmen, die umweltgefdhrdende
Tdtigkeiten austben, gefdhrliche Stoffe
verwenden oder lagern, gibt es sogar eine
verschuldensunabhdngige Haffung.

Angesichts der Zahl von fast 5 000 be-
sonders geschutzten Gebieten, die rund
13 Prozent der deutschen Landfldche aus-
machen, liegen nach Angaben der Allianz
fast alle Unternehmen in der Nahe eines
Schutzgebiets. Mehr als drei Viertel aller
Gewerbestandorte sind weniger als 2,5 km
vom néchsten ,Natura 2000-Gebiet” ent-
fernt. In elf Prozent der Fdlle sind es sogar
weniger als 100 Meter. Rauch- und RuB-

wolken oder konfaminiertes Loéschwasser
bei Branden kénnen hier schon befrdchi-
lichen Schaden anrichten.

Noch gravierender aber ist das Risiko, Tiere
der rund 800 nach Fauna-Flora-Habitat-
Richflinie geschutzten Tier- und Pflanzen-
arten sowie der etwa 180 nach Vogel-
schutzrichtlinie geschutzten Vogelarten zu
schddigen, die auBerhalb der Schutzge-
biete leben. Das muss nicht nur durch den
Einsatz landwirtschaftlicher Maschinen,
von Pestiziden oder dergleichen erfolgen.
Auch die Ansiedlung neuer Gewerbestand-
orte kann feuer werden. So berichfet die
R+V von einem Fall in Mainz, wo die Um-
siedlung von 17 Feldhamstern fir den Bau
eines Gewerbeparks stolze zwei Millionen
Euro kostete.

Standardpolice im Firmengeschdft?

Weil solche Umsiedlungen, die Renaturie-
rung beeinfrichtigter Gebiete oder das
Bereitstellen einer Ersatzfldche einschlieB-
lich der Erstellung der dafdr erforderlichen
Gufachten die Existenz der meisten Unter-
nehmen geftihrden wiirde, sieht die Asse-
kuranz hier fr die Vertriebe betréchtliches
Potenzial. Ahnlich wie die AGG-Schutzpo-
licen gehdre auch die Umweltschadens-
police zum Standardprogramm dessen,
was Firmenkundenbetreuer ihren Kunden
anbieten sollten.

Der Deutsche Industrie- und Handels-
kammertag macht allerdings fir das
Absatfzpotenzial eine Einschrdnkung: Fur
Unternehmen, die ein Umweltmanagement-
system nach der EMAS-Verordnung oder
nach ISO 14001 eingerichtet haben und
alle relevanten Risiken nach diesem effek-
tiv kontrollieren, sieht der DIHK wenig
Handlungsbedarf.
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